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Modalités du Contréle des Connaissances et des Compétences
Spécifique Département

Année universitaire 2025-2026
Département : TC Cambrai
Diplomes préparés dans le département :
- BUT Techniques de Commercialisation
Pour chaque diplome préparé et chaque régime d’inscription (FI-Temps Plein, FI- Apprentissage, FC...)

- Donner la maquette pédagogique (découpage CM/TD/TP / Proj, ECTS, coefficients, UE)

- Date des soutenances, calendrier prévisionnel des DS.

- Détails concernant la notation de l'activité de stage (ou en entreprise, dans le cadre de
I"alternance).

- Modules concernés par une seule évaluation

ECTS PAR SEMESTRE Fl et FA

Total des
ECTS sur
Semestre 1 ECTS  [Semestre 2 ECTS  [Semestre3 ECTS  [Semestre 4 ECTS  [Semestre5 ECTS  [Semestre 6 ECTS e
es
semestres
Compétence 1: Marketing UE. 11 (niv. 1) 1 UE. 21 (niv. 1) 1 UE. 31 (niv. 2) 7 UE. 41 (niv. 2) 6 UE. 51 (niv. 3) 5 UE. 61 (niv. 3) 5 a5
Compétence 2 : Vente UE. 12 (niv. 1) 1 UE. 22 (niv. 1) 1 UE. 32 (niv. 2) 7 UE. 42 (niv. 2) 6 UE. 52 (niv. 3) 5 UE. 62 (niv. 3) 5 a5
Compétence 3: C icati
ompetence 3 Lommunication UE. 13 (niv. 1) 8 UE. 23 (niv. 1) 8 UE. 33 (niv. 2) 8 UE. 43 (niv. 2) 6 30
commerciale
Compétence 4 : Spécifique P
ompetence % Specilique Farcours UE. 34 (niv. 2) 4 UE. 44 (niv. 2) 6 UE. 54 (niv. 3) 10 UE. 64 (niv. 3) 10 30
MDEE, SME, BDRMC
Compétence 5 : Spécifique P
ompetence 5 Speciigue Parcours UE. 35 (niv. 2) 4 UE. 45 (niv. 2) 6 UE. 55 (niv. 3) 10 UE. 65 (niv. 3) 10 30
MDEE, SME, BDRMC
TOTAL 51 30 TOTAL 52| 20 TOTAL 53 20 TOTAL 54 20 TOTAL S5 30 TOTAL S8, 30 180
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BUT 1 TCFI

Maquette pédagogique

Semestre 1

Lr Université
Polytechnique

HAUTS-DE-FRANCE
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Date des soutenances

Soutenance de stage :

- Soutenance de stage TC1: 17 mars 2026
- Soutenance de Portfolio : 23 mai 2026

Détails concernant la notation de I'activité en stage

- Les stages seront évalués sur la base d’un compte-rendu écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et

de I’évaluation du maitre de stage professionnel (34 %).

- Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de

professionnels.

Calendrier prévisionnel des DS :

- les dates seront communiquées en début de semestre
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BUT 2 TC FI/FA parcours MDEE

Maquette pédagogique

Semestre 3
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intitutlé sourt GuBC_[Marketing Yente Marketing digital [E-
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Date des soutenances

- Soutenance de projet : 03 avril 2026
- Soutenance de Portfolio : 12 juin 2026
- Soutenance de stage TC2 : 11 juin 2026

Détails concernant la notation de I'activité en stage

Les stages seront évalués sur la base d’un rapport écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de |'évaluation du maitre
de stage professionnel (34 %).

Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.

Calendrier prévisionnel des DS :

- les dates seront communiquées en début de semestre
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BUT 2 TC FI/FA parcours SME

Maquette pédagogique

Semestre 3

Lr Université
Polytechnique

HAUTS-DE-FRANCE
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Date des soutenances

- Soutenance de projet : 03 avril 2026
- Soutenance de Portfolio : 12 juin 2026
- Soutenance de stage TC2 : 11 juin 2026

Détails concernant la notation de I'activité en stage

Les stages seront évalués sur la base d’un rapport écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de |'évaluation du maitre

de stage professionnel (34 %).

Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.

Calendrier prévisionnel des DS :

- les dates seront communiquées en début de semestre
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Date des soutenances

- Soutenance de projet : 03 avril 2026
- Soutenance de Portfolio : 12 juin 2026
- Soutenance de stage TC2 : 11 juin 2026

Détails concernant la notation de I'activité en stage

Les stages seront évalués sur la base d’un rapport écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de I'évaluation du maitre
de stage professionnel (34 %).

Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.

Calendrier prévisionnel des DS :

- les dates seront communiquées en début de semestre
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Date des soutenances

Soutenance de stage TC3 : 16 juin 2026

Détails concernant la notation de I'activité en stage

Les stages seront évalués sur la base d’'un mémaoire écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de I'évaluation du maitre

de stage professionnel (34 %).

Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.

BUT 3 TC FI-FA parcours SME

Maquette pédagogique

Semestre 5

Hlac de compétend] =3
RNCP 35358
N° de I'UE UES 1 LES2 LES3 LES.4 UESS tal ECTS semestre
ECTS g q i 1 30
Semestre 5§ intitutlé court de I'UE T FA
avec lequel ol PR non
I'élément est rémLNérS pour
int. Long SAEWessource int. Court Elément ¢ intitutlé long de I'UE affichage EDT__|vol CM__[vol TD |val TP [wolCM |vol TD_ |vol TR
I Coeff dans 1 Coeff dors 1] Coeff dans [ Coeff dans [ Coeff dans TUE
TCOFISE Prael de Ton événementielle [ JSAET T 7 5 E o 5 1 i q £ E
Partfolio 55 | | Partefalio | [ [ 0 [ [ [ 2 E [ iE| E
> saE | 40%| 40| 0] 40%] 40%|
50T Siralégie d enireprise -1 T T 2
75,02 Mégocier dans des cortextes specifigues 1 | i X
A5 03 Financement el 1égulalion de "coromie 7 7
P 04 Dot des activés cammerciales - 2 7 T
P05 Analyse financiére 7! EX
5 Anglars opplicuE au commerce -5 ik i) ik ik T 7 7 T
7LVE apRlilge au comrerce -5 0 i) T 0 ik 7 X
Expression, commuricalion, culre -5 7
SFFP-5 I 0 T 0 0 T
TR et rmarketing | ik [
IE-T0 Flessources et euliure numérc FCN sppli a straggie de margue et & [évéremeniel E T T
IETl Stralégie de développerment de | Sralégie de dveloppement de maraue-T E T
SME. 12 Marketing it de [ marque | Markeling digital de 12 raraue SE. T
FE.SME. T3 Gestion -7 Gestion SVE. ik q 7
F5.SME. H Orgar salion ef logistiawe - 2| Crgarisalion el logisiguz-2 SIVE. T 4 7
FE.SME. T Corception graphi Tonception araphique SE. i T T
FE.SME_T Miarkeling de T"événementiel - 2| Markeling de [verementiel-Z SE. i T [
IDULE POLYTECHNIGOUE ik i} 3 q
L 50| s0x] 0| 50%] 50| o 73] 219] 73] 0] 4] 505]
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Semestre 6

‘de compétenc]N du BC BCS
intitutlé court du BC
tutlé long du BC

Lr Université
Polytechnique

HAUTS-DE-FRANCE

ER2 EE3 ECTS semestre
TS 30
Semestre 6 inkitutié court de "UE ] 73
avec lequel vol FRJ non
I'élément est rémunéré pour
int. Long int. Court Elément g intitutl long de I'UE affichage EDT  |volCM (vl TD  |val TP JwolCM vl TD  [vol TP
[ Coeff dans '] Coeff dans '] Coeff dans '] Coeff dans I'l] Coeff dans [UE
Slage - stralegie de mardue e Evénementiel - S8 [ SEET I 7 g q i [y [ T [y
SAE Portfalio 56 [ Portefolio [ 2 2 2 2 15 B4 5 [ 05 E
% SAE 607 &0 iz A 0%
FG0T_Siralégie derireprios -2 Siralégie dentrepise 2 I JFEnT P ] [y i 7 ks | G|
FIG.0Z: Négocier dans des contextes spéci|Negosier dans des corfextes spacifiques 2 T | G2 T El T [ £ | ik El
5. SVIE 03 veloppement ds maraue - [ |FESMED I [ i 3 5] £l
P SV 04 E vénement sectoriel [ [ F6SHE. 04 i g 4 g 75 )
ressource 07 07 7 07 07 [ Fi &) Fi 51 i

Date des soutenances

- Soutenance de stage TC3 : 16 juin 2026

Détails concernant la notation de I'activité en stage

Les stages seront évalués sur la base d’'un mémoire écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de I’évaluation du maitre

de stage professionnel (34 %).

Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.

BUT 3 TC Fl parcours Bl

Maquette pédagogique

Semestre 5

Hloc de Z N° du BC Bl | B2 ) 53
|intitutlé court du BC
[intitutié Tong du BC
RNCP 35358
N* de I'UE LES 1 LES.2 UES3 UES 4 LESS tal ECTS semestre
ECTS 5| 0 30]
5 intitutl court de I'UE 1]
avec lequel ol PR Pon
I'élément est rémunéré pour
int. Long SAEh int. Court SAEH Elément é intitutlé long de I'UE affichage EDT __|volCM__|vol T [vl TR |+
Cosft dans 1 Coelt dars 1] Cosft dars '] Costt dans 1] Cosif dans ['LE
SAE Bl S5-Conduite d'une mission import
0w sxport pour une enlreprise Sae conduite mission export WOM SAE 1 7 § 5 4 i 41 10
Portfolio 56 Portfolio 55 NOH Portefolio [ [ 0 [ [i 0 E E
% SAE ETiEA 0] 0% A ETiA
.01 Sratégie denireprise - 1 RE01 2]
502 Fégocier dans des cortedtes specifianes - 1 R Z T
05,03 Financernent et régulation de [Economic A 7 7"
504 Droit des activités 7 A 7. 7
.05 Andlyse financiére R 7 T
508 Anglais appliqué au commerce -5 R 0 i [ [ 1 7 7
75.07 LVE appliguée au commerce -5 R 0 0 5] [ 1 7
508 Expression, commaurication, cuture -§ FE.0S 7
FE0IPFP-§ 5.0 0 i [k ik 75 ] [i
FET0TA et marketing R i T 1
rumériques spRliqges aubusiness
international
achat et verte RCH appliguées au business intemational R 05} 1 1
F5.ELT Appravisionnemert porovisionnemen R i T
R Technigues du commerce intermal Techrigues du commerce intemationa -4 R H 0
&l Drait international Dirait international E 4/
Togstique e supply chan Togistique ef supply chain A ] 4
Markeling achal Markefing achal R [ i T iz
E POLYTECHHIOUE [ [ 3
ressource B0 B0%] 0| B0%| B0] 0 67 207 73
Semestre 6
Bloc de & duBC [ECT |Ec2 |E\:3 Eu BCS
intitutlé court du BC
intitutlé long du BC
N* de I'UE TOEGT TEE2 TEE3 TEG L TEEE Tal ECTS semestre
ECTS | 5 5 0 3
Si 6 intitutlé court de I'UE il
avec lequel ol PRJnon
I'élément est rémUNEré pour
int. Long SAElressource int. Court SAEfressource Elément isé intitutlé long de I'UE. sffichage EDT vl CM  |vol TD_|vol TP
Coeff dor I'| Coeff dars I'] Cosft darrs I'L Cosft dans ' Coeff dans I'LE
Stage - Business international achat et ven] Stage Bl achat et vente- 56 | | E 1 4 | 3] ] [i]
SAE Fortfolio 56 SAE Forffalio 56 | [Partefolic 2 2 2 2 14 EE 45
% SAE A £0% 0% B A
FE.07: Sratége d erireprize - 2 Ciratégie d erreprise 2 7 [y 7 7
FI6.02: Négocier dans des contextes spéc|Negocier dars des contextes spécifiques 2 A 0 3 4 7
FEEI02 _Anglais appliqu ou business In] Anglais applie su business internaiondl FEELT T 0!
Fi6.E1.04 - LVE appliquée an cormmerce N LVE appliqiée au commerce imternational] Fib ELOA 4 L
[Fressource 0] 0% 74 a0 BT i z ] Z

Date des soutenances

- Soutenance de stage TC3 : 16 juin 2026
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Détails concernant la notation de I'activité en stage

Lr Université
Polytechnique

HAUTS-DE-FRANCE

Les stages seront évalués sur la base d’'un mémoire écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de I’évaluation du maitre

de stage professionnel (34 %).

Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.

BUT1TCFA

Maquette pédagogique

Semestre 1

)
Hoc de compétence N du BC BC1

[Ecz BC3
ourt du EMarketing | Vente Communication
intitutlé long du B|Marketing | Vente Communication
N° de I'UE LET1 LE12 LETS
ECTS 1 1 8
Semestre 1 intitutlé court de I{Marketing | Vente C Fi
TNom du parcours Vol PR ron
avec lequel Marketing |Vente Communicat|rémunéré pour
int. Long SAEfressource int. Court SAEIressolElément mutualisé |I'élément est intitutlé long de I' affichage EDT _[vol M vol TD. wol TP,
Coeff dams '] Coeff dans 'UH Cosff dars I'UE
SAE Communication commerciale générigue SAE Communication | hory SAE 1 5 5 i E 45)
SAE Marketing : SAE Marketing Hor SAE 2 6 5 0 9 4.5]
SAE Yente SAE Vente Mon SAE 3 2 g 0 45 7.5
% SAE 407] 43%] 407]
Fordamentauy du marketing et comporternert conson] Fondamentaue: Marketir] lon [Z0] 25] 12] 20 [i
Fordarnentaux de la verte Fondamentaus verte | Nor F.02 E 45 7.5 10.5]
Fordarnentaux de la cormurication commercisle | Fordamentaus cormm of Mon Fi1.03 2 6 10} 0
Etude marketing - 1 Etude marketing -1 |Mony R4 0,5] 0,5] 475) 105) i
Erwirarnernent écanomigue de I'entreprise Environnement entrepriMor F1.05 1 7.5 9 [i
Erwironnement juridique de I'ertreprise Erw Juridigue Entrepris| blory 106 0,5} 1 75| 9 0
Techrigues quartitatives =t représentations -1 Techriques Quanti 1 |Mor FLO7 03] 15} 3 14.5] i
Elément financier de I'sritreprise Eléments financiers ent{ blory Fi1.08 0,5} 0.5] 3 9 0
Fiéle et organisation de 'entreprise sur son marché | Réle arga de I'entreprisg Non .03 1 475) [ i
Initiation & la conduits de projet Iriitiation projet Hor R110 0] 0,5} 3 45] [i
Langue A appliguée au commerce - 1 Langue & - Anglais 1 |Mon RN 0.5 1 0 9 9
Langue B sppliquée su cormmerce - 1 Langue B -1 Hon F112 03] 1 i 135] [
Ressources et culture numérigue 1 Fiess cult bum 1 Hon A 0,5} [ 0,5} 15 9 9
E xpression communication culture 1 ECC1 Non Rl M 0,5] 1 0,5] 3 12 4.75)
[r=el PPP 1 Hor R115 0,5} 0.5} 0,5} [i 13.5] 0
Portfolio 51 Portfolio 51 Mon Partefdlio 0 0 0 0 0 4.5
Hressource 604 57%] 605 1| [ 180 E—DI—
Semestre 2
Semestre 2 N de 'UE UE21 UE2.2 UE23 UE24 UE25
ECTS
Nom du parcours avec
lequel I'élément est  [intitutlé court de I'UE |Marketing Vente Ce
int. Long SAE/ressource int. Court SAE/ressource |Elément mutualisé OfN | mutualisé FA
Marketing Vente G
intitutlé long de I'UE vol CM vol TD vol TP
Coeff dans I'U|Coeff dans I'U|Coeff dans I'U|Coeff dans I'UlCoeff dans I'U
SAE 2 Marketing générique SAE 2 Mkg générique [MNen SAE 1 3 of 18] 3|
SAE 2 Vente genérique SAE 2 Vente Non SAE 2 3 0] 10.5] 6|
SAE 2 Communication commerciale générique SAE 2 Comm comm___|Non SAE 3 f o 9 3
Portfolio 52 Portfolio $2 MNon Portefolio 1 1 1 0] 0] 45
SAE PROJET TRANSVERSE SAE PROJET TRANSVERSHNon SAE 4 1 1 1 0] 0] 45
SAE STAGE SAE STAGE MNon SAE 3 1 1 1
% SAE 40% 43% 42%
Marketing mix -1 Marketing mix Non R2.01 2] 9] 9| 0|
Prospection et négociation Prospection négo Non R2.02 3] 3| 7| 9|
Moyens de la col ication commerciale Moyens comm comm__|Non R2.03 2,5 9] El 0|
Etude marketing - 2 Etude marketing -2 [Non R2.04 1,5] 45 of 3|
Relations contractuelles iales Relations contrac R2.05 03] 0.5 0.5 9 9 0
Technigues quantitatives et c ions-2 _|Technigues Quanti 1_|Non R2.06 0,5} 05 0,5 6] 13,5 0|
Colt, marge et prix d'une offre simple Colit marge prix Non R2.07 0,5] 05| 0,5) 3| 75| 45
C i e des canaux de commercialisation et |distribution MNon R2.08 1 4,5 El 0|
Psychologie sociale Psychologie sociale [Non R2.09 0,5) 0,5) 3| 13,5] 0|
Gestion et conduite de projet Conduite projet Non R2.10 03] 0.5 3 5 15
Langue A - Anglais du commerce - 2 Langue A - Anglais 2 [Non R2.11 0,5] 0.5) 0,5) of g 9|
Langue B du commerce - 2 Langue B-2 Non R2.12 0,5] 0,5) 0,5) o] 13,5] 6|
Ressources et culture numeérique 2 Ress cult Num 2 Non R213 03] 0.5 0.5 3 75 B
Expression, communication et culture 2 ECC2 Non R2.14 0,5] 0.5) 0,5) 3| 15| 0|
PPP2 PPP 2 Non R2.15 0,5 0,5 0,5 3 6] 0|
Sressource 60%] 57%] 58%] 0] 180] 60]

Date des soutenances
- Soutenance de stage : 18 juin 2026

Détails concernant la notation de I’activité en stage

Les stages seront évalués sur la base d’'un compte-rendu écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de I'évaluation du

maitre de stage professionnel (34 %).
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Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.
Calendrier prévisionnel des DS :

- les dates seront communiquées en début de semestre

BUT 2 TC FA BDMRC

Semestre 3

Bloc de é N* du BC BCL BC2 BC3 |sca |ecs
Business.
intitutlé court du BC Communicatio |Développemen 1
Marketing Vente n 1 Relation client |
Business 1
Communicatio |Développemen 1
intitutlé long du BC _|Marketing | Vente n t Relation client |
RNCP 35357 ]
N° de I'UE UE3.1 UE3.2 UE33 UE3.4 UE3S
ECTS. 7 7 8 4| 4
Business
intitutlé court de 'UE |Marketing Vente Communication| Développemen | Relation client
Semestre 3 L FA
TIOM 00 Parcours avee Business
lequel I'élément est Marketing Vente Communication| Développemen | Relation client
int. Long SAE/ressource int. Court SAE/ressource | Elément mutualisé O/N |mutualisé intitutlé lang de I'VE y vol CM vol TD vol TP
Coeff dans I'U[Coeff dans I'U[Coetf dans I'U|Coetf dans I'U{Coeff dans I'UE
ant]SAE Pilater un projet T {Non SAEL E o o 0 0 15 0 12|
d'|SAE BDMRC création ou|Non SAE2 7] 5 5 0.5 05 15 24] 4,5]
SAE BDMRC lopper une expertise commes SAE BDMRC diagnostic { Non SAE3 4| 4| 15 105 7
SAE Portfolio 53 Portiolio 53 Non Portefolio E o 0 o o 15 3 3
SAES
SAEG
% SAE a2 40% 43% 82% 82%
Marketing Mix- 2 Marketing-Mix- 2 Non R3.01 1] [ 75 o
Entretien de vente Entretien de vente | Non R3.02 15 o 75 75
Principes de la ication digitale Co ication digita[Non R3.03 3 7.5 9 [
Etudes marketing - 3 Etude marketing-3 | Non R3.04 15 2.5 A o
Environnement économique international EEI Non R3.05 13 4,5 75 [
Droit des activités commerciales - 1 Droit commercial -1 _|Non R3.06 03] 05 0.5 5 A o
Techniques quantitatives et représentations -3 | Techniques Quanti 3 _|Non R3.07 05 05, 0.5 3 75 o
Tableau de bord commercial Tableau de bord comm|Non R3.08 03] 1 05 15 75 3
Psychologie sociale du travail Pscho du travail Non R3.08 fl 4,9] 45 o
Anglais appliqué au commerce - 3 Langue A- Anglais 3 |Non R3.10 05 1 1 25 75 25|
LV B appliquée au commerce - 3 LanguzB-3 Non R3.11 05 1 1 0 A 4,5
Ressources et culturs numérigues - 3 Ress cult Num 3 Non R3.12 03] 1 05 0,5 05 3 105 4,5]
Expression, communication, culture 3 |eccs Non R3.13 05 05, 0.5 0.5 05 3 75 o]
PPP-3 PP 3 Non R3.14 03] 05 0.5 0 75
Marketing BtoB Marketing BtoB Non R3.8DMRC15 B 3 45 3
de |a relation client FDM relation client__|Non R3.8DMRC.16 B 15 9 3
Module o ouverture o 03] 05 0 18] o
sressource 59% 62% 57% 57% 57% 56,5 171 565
Semestre 4
Séressource 59% 62% 57% 57% 57% 56,5 171 56,5
Semestre 4 N de 'UE UE21 UES2 UEL3 UE24 UELS
ECTS 6 6 6 6 5
Nom du parcours avec Business
lequel I'élément est  |intitutlé court de I'VE |Marketing Vente [¢ icati é Relation client
int. Long SAE/ressource int. Court SAE/ressource |Elément mutualisé O/N |mutualisé I FA
Business
Marketing Vente C icati 3 Relation client
intitutlé long de I'UE i vol cM vol TD vol TP
Coeff dans I'U[Coetf dans I'U[Coeff dans I'U{Coeff dans I'U|Coeff dans I'Ui
SAE tronc commun - Evaluer | performance du projg| SAE Piloter un projet T dOui Parcours 5 - SME SAE 1 f f f 3 § 3
SAE tronc commun : pilotage commercial d'une orga|SAE Pilotage commercid Oui Parcours 5 : SME SAE2 1 1 1 1] 105 0
SAE BDMRC 03 : Elaboration d'un plan d'actions con|SAE BOMRC plan d'actid non SAE 3 15 15 o 10} 5
SAE - Stage BDMRC SAE Stage BOMRC non SAEA 1 1 1 ) ) 5
SAE Portfolio BUT 2 Portefolio 1 1 1 1 1 15 25| 7.5
SAE 6
% SAE 0% 20% 20% 21% 21%
Stratégie marketing - 1 R2.01 35 F § 0
Negociation -rdle du vendeur et de I'acheteur Ra02 35 o 5 3
Conception d'une campagne de communication R2.03 35 2,5] 75 0
Droit du travail R2.04 1 1 1 2,5] 3 0
Anglzis appliqué au commerce -4 R4.05 1 1 1 1 1 1] 5 45
LV B appliquée au commerce -4 R2.06 1 1 1 1 1 15 5 3
Expression, communication, culture 4 R2.07 1] 1] 1] 1] 1] 13 9 3
PPP-4 R4.08 05 05 1] 3 9
Fondal du de I'quipe commerciale R2.8DMR.09 3 3 105 3
Relation dient omnicanale | R2.BDMR.10 3 § 15 3
Séressource 50% 60%] 60% 59% 59% 38 108] 38]

Date des soutenances

- Soutenance de stage : 22 juin 2026

Détails concernant la notation de I’activité en stage

Les stages seront évalués sur la base d’un rapport écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de |'évaluation du maitre
de stage professionnel (34 %).

Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.
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Calendrier prévisionnel des DS :

- les dates seront communiquées en début de semestre

BUT 3 TC FA parcours BDMRC

Maquette pédagogique

Semestre 5

Lr Université
Polytechnique

HAUTS-DE-FRANCE

Bloc de é N° du BC |E= [ecz [ecs |E= BCS
intitutlé court du BC
intitutlé long du BC
RNCP 35357
I° de I'VE UES.1 UEs.2 UES.3 UEs4 UES.5
ECTS. 5 5 0| 10) 10)
Semestre 5 intitutlé court de I'UE FA r
Hom du parcours avec
lequel I'élément est
int. Long SAE/ressource int. Court SAE/ressource |Elément mutualisé O/N | mutualisé intitutié long de I'UE vol T vol T vol TP
Coeff dans I'U|Coetf dans I'U{Coeff dans I'U|Coeff dans I'U{Coeff dans I'UE
TCCFAS5-Mise en ceuvre et pilotage de la stratégie client d'une entreprise | SAE1 7] 6| 4 5| 4.5 34| ol
SAE Portfolio 55 Portefolio of ol 0| of o] 15 3
3 SAE 40% 40% 0% 0% |
R5.01 Stratégie d'entreprise - 1 RS.01 2.5 o] ] of
R5.02 Négocier dans des contextes spécifiques - 1 R5.02 25 0| 45 of
RO5.03 Financement et régulation de I'économie R5.03 2| ol § of
RS5.04 Droit des activités commerciales - 2 R5.04 1 1 ol 6 of
R5.05 Analyse financiere R5.05 1 1 ol | 3
R5.06 Anglais appliqué au commerce - 5 RS5.06 0,5 0,5 0,5 05 0 45 A
R5.07 LVB =ppliguée au commerce - 5 R5.07 0,5 05 0,5 05 ol 45 6}
RS5.08 Expression, communication, culture - § RS.08 1 1 ol § 6}
R5.05FPP-5 R5.05 0,5 0,5 05 05 0| 3 of
RS5,10 1A et marketing RS,10 1 15 ol ol
R5.BDMRC.10 Ressources et culture numeérigues appliguées su business Tt et de Ia relation { R5.BDMRC.10 05 1 ol 12 45
R5_BDMRC11 : Développement des pratiques manageriales RS BDMRC.11 2| ol 45 E 3
RS.BDMRC.12 : Management de la valeur client RS.BDMRC.12 ol 2 4,9] 13,5 3
RS.BOMRC.13 : Marketing des services R5.BDMRC13 ol 3 7.5 13,5 3
R5.8DMRC.14 - Pilotage de I‘Equipe commerciale R5.BDMRC 14 2 9 75 9 3
MODULE POLYTECHNIQUE MP 0,5 0,5 o] 34] of
Séressource 4 50%] 60%] %] 60%] 50%] 28,5 175] 58,5
Semestre 6
Bloc de compétenc]N” du BC [BCT BC2 BC2 BLC4 BCH
intitutlé court du BC
intitutlé long du BC
N* de I'UE JUEET UEE2 UERS LEE 4 LERS tal ECTS
ECTS 5| 5| 0| 0 0 30]
Semestre & intitutlé court de I'UE
avec lequel wol PRJ non
I'élément est réUnéré pour
int_Long SAFiressource int. Court SAEessource Elément mutualis{mutualisé intitutlé long de I'UE affichage EDT
[Coeff dans ' Coeff dans I'| Coeff dans 'L Cosff dans I'| Coeff dans I'UE
Stage - stratégie de margue et événementiel - 5B SAE 1 | 1 T 4 4
Portfolio Portefolio 2 2 2 2
2% SAE | A A 054 A 60%)
R E.07: Stratégie d'entreprize - 2 [Stratégie d entreprize 2 RE.O1 2 [1] [1] 1]
R B.02: Mégocier dans des contextes spéci| MEgacier dans des contextes spécifiques RE.02 [1] 2| 0] [1]
RE.SME .03 : Stratégie de développement de rmargue - 2 RE.SME.02 El 0f
RE.SME. 04 : Evénernent sectariel | RE.SME. 04 [ 4
Zressource 407 A0 0% 40072 40%] 0

Date des soutenances

- Soutenance de stage TC3 : 16 juin 2026

Détails concernant la notation de I'activité en stage

Les stages seront évalués sur la base d’'un mémoire écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de I'évaluation du maitre

de stage professionnel

Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.

(34 %).



