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Délibération 2023-06-CFVE Séance du 29 septembre 2023

Extrait du recueil des actesdu |
Conseil de la Formation et de Vie Etudiante

Réglement du contrdle des connaissances et des compétences des formations du département
Techniques de commercialisation (TC) de F'Institut Universitaire de Technologie.

Le Conseil de la Formation et de la Vie Etudiante (CFVE) de |'Université Polytechnique Hauts-de-France (UPHF)
s’est réuni le vendredi 29 septembre 2023 dans la salle Nicole Cleuet, batiment Matisse, site du Mont Houy ; sur
la convocation de Monsieur Abdelhakim Artiba, Président de I'Université et sous la présidence de Monsieur Franck
Barbier, Vice-Président du Conseil de la Formation et de la Vie Etudiante (CFVE) ;

Le quorum étant atteint,

Monsieur le Vice-Président présente les modalités du contrdle des connaissances et des compétences pour les
formations du département TC .

Aprés en avoir délibéré,

Le Conseil de la Formation et de la Vie Etudiante adopte a la majorité des voix les modalités du
contrdle des connaissances et des compétences selon I'annexe a la présente délibération.

Pour : 18 voix
Contre : 0 voix
Abstention : 0

le Président
Professeur Abdelhakim Artiba
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Magquette du BUT TC-Valenciennes

BUT 1™ année :

H d= BC EC1 ECZ ECZ
:‘::;“‘ TR | Markating |Fants f:i:_'“i“'
intitutlh luny dw EC 1
'
]
Total ECTS i
Semestre
H- da I'UE UEZA UE:.2 UE:.Z
ECTS 1 1 PET
[kl cuwr
Semestre | ol Fi Fi
intitutli lnny da 1
int. Long SAEMressource I"UE FRJICM (TO TP FRJJCM [TO TP ¢
]
Coeff danr 'UE| CosFF danr I'UE| CosfF danr I'UE] i
Eitwer une offre simple sur un marchié EAET & 0 20
Diémarche de praspection EAE 2 ] 4 [ 20
Criation d'u support « print = EAE 3 5 0 20
X EAE A40% 433 105 |
Fondamentaux du marketing et comportement 1
du consommateur =3 25 s8] 35 s| =0 3
Fondamentaux de |3 venke R2 3 20 0 5 2] 20 1
Fandamentaux de la communication =5 ] an| 20 2| 20
Etudes Marketing 1 318 05 05 20 20 4 14
Envirennement économique de entreprise =1 i 16.5 3 14
Environnement juridique de l'entreprise EE 0s 1 6.5 al 1
Techniques quantitatives b représentations BT 05 1,5 16.5 Al 14
Eléments financiers de 'entreprise ES 05 05 16,5 2| gz !
Rdle ot arganization de I'entreprise B3 ] 16.5 o 10 |
Initiaticn & la conduite de projer B0 05 05 0 2 5 1
Langue & appliqude au commerce - 1 Ri1 05 1 0 20 4] 16
Langue B appliquée au commerce - 1 Ri2 05 i 30 4] 16
Fszources ot culturs numEriquc# -1 Ri3 0.5 1 0.5 3| 10,00 4 15
Exprezsion Communication Culture - 1 Ri4 05 1 05 10 11 4 16
Frojet personnel et professionnel Ri5 0.5 0.5 0.5 6 2 12
Portefolio 0 5 1
Iressomrce B0 ST EO%] 0 35 145 100 0 45 235 a;
o ]
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Total ECTS
Zemectyre & N de« I'UE UEZ.A UEZ.2 UEZ.Z Cemestre
ECTS 1 1 HET
intitutlE court _ Communic
de I'UE Mark:ting Yente ticm
int. Long SAEMressource Fl F &
intitutlE long de I"UE PRJJCM (TO TP PRJICHM (TO [TF
Coeff dans I'f Cocff dans 'l Cacff dans I'UE
Marketing : Marketing mix EAET 3 20 20
Initiaticn au jeu de rdle de négaciation EAE 2 E 20 20
Projet de communication commerciale SAE 3 2 20 10
Frojet transyerse 52 EAE 4 1 1 1 0 3 10
Erage 52 ZAES 1 1 1
X EAE pler G635 fezcE |
Marketing mix Rl 2 20 20 4]
Prospection ot négociation R2 3 20( 20,0 2] 12
Mlaoyens de la communication commerciale R3 2.5 20 20 4 14
Etudes Marketing 2 F4 15 16.5 2 12
RFelationz contractuslles cammercialez RE& 05 05 05 16.5 4 14
Techniques quantitatives ek r-:pré'ﬁentations RE 0.5 0.5 0.5 1005 3 4 13
Coijts, marges &k pric d'une offre RT 05 05 05 16,5 4 2 =]
Caonnaissance dez canaux de commercialization { RS 1 15,0 2 12
Fzychologic sociale R3 05 0.5 15,0 4 14
Gestion ek conduite de projet Ri0 05 05 10 4 2 =]
Langue & appliqude au commerce - 2 Ri1 0,5 0,5 0,5 0 20 310
Langue B appliqude au commerce - 2 Ri2 0,5 0,5 0,5 15 0 3 10
Peszaurces e culbure nurné'riqu-:s -2 Ri3 05 05 05 10 10 4.5 14
Expression Communication Culture - 2 Ri4 0.5 0.5 0.5 10 10 4.5 14 4
FFE-2 Ri15 0,5 0,5 0,5 =] 2 =]
PORTFOLIO Portefolic i i i 5f15 -]
Tressomrce G6TH 45 G6TH 0 60 237 T 0 47 240 4.
eme A -
BUT 2°™¢ annee :
Parcours 1
business
Marketing et
intitutlé long Vente Co i
Total ECTS
N° de I'UE LE31 LE32 LE33 LE34 LE35 semestre
ECTS 7| 7| El 4 4] ?ﬁ
Semestre 3 intitutlé court Yente Ci E- Fl Fa
Marketing |&_ verFRInan
Vente Ce s TEMUNEre pour
int. Long int. Court intitutlé long de ] e affichage EDT _ |vol OM  [vol TO  [vol TP |vol G |vol TD  |vdl TP
Cosff dans I1] Coeff dans '] Coelf dans ['U| Coeff dans ' Coeff dans TLE
SAE tronc cornmim . Pilater Un projet en deplo] SAE Pilater Um projet T de C AE1 ] ] 0
S&E MDEE 02 : Dérnarche de création d'entrepr] SAE MDEE création d entreprize digitale AE 2 7] 6] 6] 05| 05| 20) 0] 0}
S4E MDEE 03 - Analuse d'une activite digitale | SAE MDEE Analyse d'un activité digitale AE 3 5] 5] 3 10| 1]
AE [iA A [E7A [ [
Tarketing i - 2 [MarketingTix - 2 Faol 7] j [
Eritretien de verte |Ertretien de vente & E 20} 7 I
Principes de |a cornmurication digitale Communication digitale A 3 20| i
Etudes markeling - Etuide marketing - 3 A il ;]
Erwironnerment économigue international EEI H E| T,
Droit des achivites commerciales - 1 Droit commercial - 1 H 05| 0.5] E|
Techniges quantitatves of représertafions - 3 | Techriques Quarh 3 3 5 5 |
Tableau de bord cornmercial Tableau de bord commercial & 0.5] 0.5] 5] 3]
Psychologie sociale du fravail Pacho du fravail 3 |
Anglals appliaue au commerce -3 Tengae A~ Anglas 3 A [ | T
LV E sppliuée au commerce -3 Tengue B-3 A [ i T
Flessources et cullre numericuss -3 Fless cult M T A T T [ [ i |
Expression, communicaion, culture 3 ECCT A [ T [ [ [ i
FFP3 A [ T j i
Shralégie de markeling digial Sirdgie kg digial FEMDEE. 7 | T
Créalii et innovalion Créatvile Innovalien FEIMDEE. 7 | T
Moddle douverture il il 0 i
Portfolio 53 Portfolis 53 Fertefollo 1 1 1 7 7 |
Hressource 59%] 57| 57%] 48%] 48%] 0) 0] 3205 @ [i] 261 0]
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Eemestre 4 [N de rUE UE41 UE4.2 UE4.3 UE4.4 UE4.S Total ECTE semestre
ECTS 3 3 3 3 6] 30]
intitutle
imt. Lomg SAEfressource Eori dz (LS Fl F&
intitutl long
de I'UE PRJ _|CR_|TD TIF FRJ _|Cr_[TD Ik
Cocff Couff Conff
danz I'JE | danz 'UE danz I'UE
Evaluation de la performance du projet en déplayant les
techniques de commercialization FAE1 1 1 1 30 H 10 10
Pilakage cammercial d'une organisation SAE 2 1 1 1 20 5 0 10}
Création de site web FAED 3 3 20 H 12
Stage 2 2 2 2 2 220
Portfolio 1 1 1 1 1 T15
X SAE S0% S0% S0% 55% 55%
Stratigic Marketing Ei 3 20 16,5
Migociation : rdle du vendeur et de Facheter Fz E 20 10 15
Conception d'une campagne de communication R 3 an 16,5
Dirait du travail Fd 05 05 05 16,5 15
L'/A : Anglaiz appliqué au commerce RS 0,5 0,5 0,5 0,5 10,5 0 20 16,5
L'VE appliqués au commerce RE 0.5 0.5 0.5 0.5 10,5 10 10| 16,5
Expression communication culture RT 05 05 05 05 0,5 10 10| 13,5
FFF R& 0.3 0.3 2 10 4
Conduite de projet digital R3 15 20 16,5
Stratigic e-commerce R0 15 20 14
Ewuziness model Bl 3 20 14
[zressource s e | e | asz] astl ol  of gass| sas| o] ol sees|  zo]
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N du BC [BCH EC2 BC3 EC4 BCS
intitutlé court du BC
intitutlé long du BC
N del'UE_ |LEZA LE3.2 UE3.3 LE3.4 UE3S Total ECTS semestie
ECTS 7 T g 4 4 30]
intitutlé
court de
Semestre 3 I'UE Fl
intitutlé
int. Long SAElessource long de I'UE FRJ M TO TP
Cansff Caoeff Cansff Caoeff Cansff
danzIUE |dansIUE |dansIUE |dansIUE |dansIJE
Pilotage d*un projet en déplovant les
techniques de commercialization SAE 1 20 £
Deémarche de création d'entreprise 4 linternat SAE 2 T 5 g 05 0.5 20 10
Etude et sélection des marchés pour déplover] SAE 3 5 = 20 10
# SAE 405 4137 473 D2 52
Marketing Mix 51l 2 20
Entretien de vente Rz 3 20
Principes de la communication digitale H3 3 20
Etudes marketing R 1,5 10 |5
Erwironnement économigue international RS 1.5 65
DOroit des activités commerciales RE 0.5 05 0.5 16,5
Techniques quantitatives et représentations | BT 0.5 05 0.5 65 =
Tableau de bord commercial R 0.5 05 0.5 16,5 3
Psyuchologie sociale dutravail [RE] 1 65
L& - Anglais R0 0.5 1 1 10 20
LVE - Ezpagnol | Allemand A1 0.5 1 1 12 10
Ressources et culture numérigues Riz 0.5 05 0.5 05 0.5 15
Expression Communication Culture 13 0.5 05 0.5 05 0.5 10 10
Projet persornnel et professionnel Rid 0.5 05 0.5 10
Stratégie et veills 3 lintermational RS 4 20
Marketing et vente alinternational R16 4 20
Madule d'ouverture MO 0.5 0.5 0.5
Partfolic Portefolio 3
Hressource G0 535 535 455 A5 u] 40 2625 93
Femestre 4 |"' de I'UE | UE4A LIE4.2 LE4.5 UE4.4 LIE4.5 Total ECTS semestre
ECTS 5 g & 5 AEET
intitutls
court de
int. Long SAElressource I"'UE Fl F &
lomg de
I'UE FE. il TO TF FRJ 1 TO TF
Cacff Caeff Coeff Caeff Caeff
dans PUE | dons 'UE | dans PUE | dans FUE | dans 'UE
Evaluation de la perfarmance du prajet en
diployant les bechniques de
commercializakion ZAE1 1 1 1 30 5
Pilztage commercial d'une organization EAE 2 1 1 1 20 B
Diéveloppement de I'offre 3 linkernational | SAE 3 3 3 20 5
Etage 2 2 2 2 2 220
Portfolio 1 1 1 1 1 7|15
T SAE S0 SO0% SO% G52 SE%
Etrabdgic Marketing R 3 20
Mégociation : réle du vendeur et de acheteur | B2 3 20 10
Caonception dune campagne de
communicakion B3 3 20
Droit du bravail R4 05 05 05 16.5
LY : Anglais appliqué’ U COMMerce RS 05 05 05 05 0,5 10 20
LYE appliquéc 20 COMMErce [31:] 05 05 05 05 0,5 10 10
Expression communicakion culture R1 05 05 05 05 0.5 10 10
FPF R 0,5 0,5 2 10
Etrabdgit achatz Ra 15 20
Techniques du commerce international R0 3 20
Panagement inkerculkurel Rl 15 20
Trecsource S0 SO0% SO% 45k 45% 1] E0 163 235 1] 1] 1] [a]
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BC1 BC2 BC3 BC4 ECS
Communication ggi’:;”emm Relation client
Marketing | ¥ente oL
Business
Marketing | Yente Communication |Développement |Relation client
LELT UEL2 UEL: [=X] LE2S
7 7 2 4 4
ing | ¥ente [= Business Relation client
Semestie 3 Développement F&
RO -
avec lequel ing |Vente c Business Relation client
int. Long SAEiressource int. Court SAEires] Elément mutualis: Dovloppcment wolCM_eal T |uel TR
Coeff dans ' Coeff dans ' Coeff dans 'UE Coeff dans 'UE Coeff dans I'UE
SAE troane commun - Piloter un projet en déployant les T de C___| SAE Piloter un projet 1 han
SAE BOMPC : Démarche de création ou de reprise dentreprize | SAE BOMAC créatior] hlan 7 g [ 05| [
SAE EOMIFC : DEvelopper Une expertise commercizle en
effectuant un diagnostic de la stratégie d'un secteur SAE BOMRC diagnos| Man 5| 5l
[ [ [ B5% B5%
Marketing Mis - 2 Marketing-flis - 2 lon 2| 12]
Entretien de vente Entretien de vente lon 3 12]
Frincipes de 3 communization digtale Communication digita Hon B B
Etudes marketing - 2 Etude marketing - 3 on 1 5.4
Enwvironnement éeonomigue international EEI on 1, 13,5
Diroit des setivités commereiales - Droit commercial - 1 lon X 0,5} 0.5} 1Z)
Techniques et repré ns-3 Techniques Guantia_| Non 0, 05] 05| 12
Tableau de bord cammercial Tableau de bord comm Mon [ 05] 05| 12
Psychologie sociale du travail Pycho du travai on 12
Anglais appliqué au commerce -3 angue A~ Anglsiz 3_| Wan 16.5)
LV B appliquée au commerce -3 angue B3 on 6.5
Ressources et eulture HE - Ress cult Mum 3 lon 0 i 0.5} 0.5] 12]
| Expre=sion, communication, culture ECC3 lon 0 i 0.5} 0.5] 12]
FFP-3 PPFE 32 lon 0 i ]
arketing BroE arketing B10E on 4] 75}
F: e la relstion client FOM relation client lon 4 15}
odule d'ouverture 0.5} [0 0.5}
Fortfolio 53 Portfolio $3 Man 1
B Bam B3 485 48 [] Bl a
Semestre 4 [W de F'UE UE4.1 LE4 .2 LE4.3 LE4.4 LE4.5 Total ECTS semestre
ECTS 3 3 3 [3 AT
. Lomg SAElressource Fl F&
FRJ _|CHM__|TD Ir FRJ _|CH_|TD Ir
Cocff Cocff Cocff Cocff Coeff
dans 'LUE | dans I'UJE | dans I'UE | dans I'UE | dans I'UE
Evaluation de la perfermance du projet en déployant § SAE 1 1 1 1 H 10
Pilotage commercial d'une organization ZAE2 1 1 1 H 10
Elsboration d' un plan d'action commercial ot relation] SAE 3 3 3 12
Etage 2 2 2 2 2
Portefolio 1 1 1 1 1
X SAE SO S0k S0% 555 55%)
Etratdgic Marketing R 3 16,5
Migociation : rdle du vendeur et de acheteur R2 3 15
Conception d'une campagne de communication R 3 16,5
Droit du travail R4 05 05 05 15
Lt Anglaiz appliqud au commerce RS 05 05 05 05 1,5 16,5
LWE appliquis au commerce R 05 05 05 05 1,5 16,5
Expression communication culture R 05 05 05 05 1,5 13,5
FFF R& 0,5 0,5 4
Fondamentaus management 3 Squips 3 3 16,5
Relation client omnicanals 51 11] 3 16,5
Tressomrce SOk S0% S0% 45% 45% 0 0 0 0 0 151 20

Parcours 4 :
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intitutlé court duMarketing |
UE34
1
Semestre 3 intitutlé court dejMarketing Branding |Evénement| Fl
7ol PRI on
Branding |Evénement|rémunéré pour
int. Long SAElressource int. Court SAElressource affichage EDT wol Ok vol TD wol TP
Coeff dars I'L| Cosff dans I'll Coeff dans I'UE
SAE tronc commurn : : Piloter un projet en 50 10
déplovantles Tde C SAE Piloter un projet Tde ©
SAE SME 02 : Dérnarche de création
d'entreprize dans I'événernentiel SAE SME création d'entreprise événernet 0.5 0.5] 20 n
SAE SME 03 Création d'un événerment
cornrne autl de branding SAE SME événernent cornme branding 5| 5| 20 20
527 5272
Parketing Mix - 2 Parketing-pdiz - 2 20}
Entretien de vente Entretien de vente 20} T
Principes de la corrmunication digitale Communication digitale 0]
Etudes marketing - 3 Etude marketing - 3 0 g
Environnernent économigue international |EET 165
Droit des sctivités cornmerciales - T Droit cormercial - T 65|
Techniques quantitatives et représentation] Techniques Guant 3 65|
Tableau de bord commercial Tableau de bord commercial 1E5| 3
Psychologie sociale du travail Pzaycho du travail 165
Anglais appliqué au cornmerce - 3 Langue A - Analais 3 0 20}
LV E appliquée au cormmerce - 3 Langue B -3 1] 0
Bessources et culture numérigues -3 Bess cult Num 2 05| 05| |
E xpression, communication, culture 3 ECC3 0.5} 0.5} 0} 0}
PPP- PP 3 T
Marketing de 'événementiel - T PMarketing événementiel - T 4] 0]
Fondamentaun de la communication de rmd FOM comnn de margue 4 20}
Poduls d'ouverture
Portfalio 52 Portfalio 52
482 487 1] il 3025 m
Semectre 4 |H' de I"'UE IUE4 5 Total ECTE semestre
ECTS 6 AET
intitutlé comrt
- de I'UE
ist. Long SAE/rescource Fl
intiturlé long
de I'UE FRJ JCMW_|TD TF
Cocff danz | Cocff dans
I'LIE
Evaluztion de la performance du projet en ddg] SAE 1 30 5
Pilotage commercial d'une arganization SAE2 20 B
Urganizztien Jun evenemenk comme oubil d2
branding EAED 3 3 a0 5
Stage 2 2
Portefolio 1 1 T{15
X SAE S5 EEE |
Etratdgic Marketing R 20
Migaciation : réle du vendeur et de Pacheteur | R2 20 0
Conception d'une campagne de communicatiof RS 20
Drait du travail R4 16,5
L& : Anglais appliqué au commerce RS 0,5 0.5 0 20
LVE appliquéc au commerce R& 0,5 05 0 0
Expresszion communication culkure RT 05 10,5 10 10
PPP RZ 0,5 0.5 2 10
Relations publiques et relations presse R 3 20
Oraganization ok logistiqus 1 Ri0 2 20 4
Gestion commerciale 1 il 1 20
[Zreczource asx] e 0 2455 T4

BUT 3°™€ année
Parcours 1
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Bloc de
compitesce | du EC ECi B2 EC3 B4 ECS
Total ECTS
UES2 UES: UESS UESS semestre
5 [
Ssmssucs ing| Veate ica| Marketin_|E- T =
ol PR non
Elément ing|Veate i rémunéré pour
Long SAEH Court SAEN walis{ O/ tatlé long d affichage EOT  |wsleM  |valTD  |woiTe  |vstcta  |velTo  [velTr
Cocff dans M Cooff dans 1Y Gooff dons | Costf dunz I Coctt dans M Autanamis
TCVFISAES-Daveloppament d'un prajet digital SHET 3 El ki b 105 0 15 of
% SAE 44% S0% 0% SE% 52%
5,01 Sratigie dentreprize 1 2] 7] E|
5,02 Nigociar dans dos contertas cpaaiiqier 02 ) 2]
05,05 Financement st réguhatian de {conomic 3 |
14 Droit des wctivitds commerciales - 2 I |
Fnalyz Fnnciirs 7| E!
Anglsiz appliqud o commerce - & 0; [iX [E (K | E
TVE appliguis ou commerce - & 0, [i} [ 0] 7| 3
Expression, Fulture - & D E
03 FPF-§ 0; [ [ [ i
FiCH appliquies au marketing digital 3 T'e-
IDEE. 10 Reccourcas st culturs numdriques 3f buzinazs st 5 antrapransurist EE. LY 0, 1 o]
ICEE. 11 Management de fu crdativics ot de I Management de Ty créativitd ot de Mnnovation EE. 15 | o)
5 MDEE 12 Raferencement Fifrencement EE. 15 21] E
MAOEE 13 Stratdgic social média of cram | Suatégie socal media o e-CAR EE. 18 7 5|
S WIDEE 14 Buziness Madel - 2 Buzines: madei-2 EE. B N
S FACEE. 1 Stratigie ds contom ot riduction wf Stratigie ds contony o ridaction web EETE ] il 7]
. IIDEE. 16 Logiztique et upply chain Togistique of supply chain EE.16 [E i |
OOULE POLTTECHIGUE (K LK |
ortfalio 55 ortetalic ol fil ol
564 S0% 0% 455 454 ] FH 0| 0|
Blor %
é N’ du BC |ac| B2 BC3 Brd BCS
I ds BT
L itetlE loag du BC
W' de 'UE |u:5| UEe2 UEGS UES4 UESS semestre
ECTS [ H 5 [ 10 10] ET |
RSCts € tatid conrt ds TUE T TE
ol PRI non
rémunérd pour
it Long it Court Elimest mutusli atlé long de IUE sttichsge BT |uoiott [vortn [vatte  |veiow ueito [vate
Coaff dune T Couff dune | Couff dunc I Cof dune [ Couff dune I Autonomis
Srage PADEE - marheting digitsl & businezs — 5 TRET 7 1 3 <] ]
Fontfalio o q Portsfoiis E E E &l El H
60z B0z ) 0 0%
SE07 7 = [Stratinie dantroprize & | | ) = o] T o] o] T
56,02 - Wagociar dunc duc contertar 7piciiqud Magocier duns de contarter cpiafiquezE | | X ] E| | af of |
SEMDEE3 Trafi< mamgement - snalyz: doudience T T & IOEE. 0T T T T ]| of T
36 MDEE.04 . Formalisation st séeurization dun buziness mods| | | 5 WDEE 04 i} 3]
sz eol  ox[  ann]  sox §| [ 0) D) 0]

Parcours 2 :
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mtitutle long du BL
N- de I'UE[LES.1 UE5.2 UES.3 UES4 LESS LUESE
ECTS 5 5 1] 30
Semesire § intitutlé court de I'UE Fl nb O nb TF
parcours vl PRJ
avec non
lequel rémunéré
I"élément pour
est affichage
int. Long SHint. Court SAENessource Elément i mutualis ECT vol S wol TO wol TP
Coebf dans | Coeff dans | Coelf dans | Coeff dans | Coeff dans | Coeff dans | Autonomie
TCVYFISAESE] Conduite d'une mission impaort ou export RE.ELIE 2 2 7 7 E H 0
2
2
I [ A
| I A
[ [ A
% SAE 445 B 0] [ Bex[™ #ONI
RE.01 Siratégie d'entreprise - | RE.01 3
Fi5.02 Mégocier dans des contextes spécifiques - | F5.02 3 12]
R05.03 Financement et régulation de I'économie FE.03
R5.04 Oiroit des activités commersiales - 2 F5.04 15§
.05 Analyze financidre FE.05
£ Anglais appliqué au commerce -§ RE.0E a, [ 05| 0.5]
RE.0T LVE appliquée au commerce - § RE.OT i [ 05| 0.5|
2 Esnpression, communication, culture - & RE.02
3 PPP-5 R5.09 i 0, 05| 0.5]
FCH appliquées au Business International)
RS EI10 Achat et Yente RE.ELID 05| 0.5] &
RSBl Approvissionnement F5.E11 1 4|
Techniques de Commerce international 2 R5.El, 2 &
Diroit International R5.El, 2
R& Bl Logistique &supply chain RE.EBl 2] )
R& Bl arketing Achat RE.EBl 0.5 1.5
ODULE FOLYTECHMIQUE P 0.5] 05|
Portfolio 55 Partefolic [ 0f [ [ 0f
reszourd B B [ B 442 F soiviol ol & [l 10
Bloc de numpé‘ N du BC [BC1 BCZ BC3 BC4 BCS BCE
|intitutlé court du BC|
intitutlé long du BC
N de 'UE[LEE1 UEE.2 UEE.Z UEE.4 LUEE.S UEE.E ECTS semestre
ECTS | S S a 1o 10 30|
S L] intitutlé court de I'UI FlI nb 7O nb TP Fi
parcours wel PRJ vol PRJ
avec non nan
lequel émunéré rémunéré
I'élément pour pour
est sffichage sffichage
int. Long jint. Court|Elément n mutualis itutlé long de I'UE| EOT ol CM vl T0 wol TR EOT wol CM wol TO wol TR
Coeft dans | Coetf dans | Coeft dans | Coeff dans | Coeff dans | Coeff dans| Autonomie
Stage - stratégie de marque et événementiel - SHSAE 1 ] ) G d] BOJ 20|
Portfolia Portefolic E 2| 2] 2] 20} E
SAE3 20}
SAE4
SAES 20}
SAEG
% SAE B0 B0 0 B0 B0 B0
FE.07: Sud Suatégie denwepriss 2 | RE.01 E o) [ 0f 1
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Détails concernant la notation de I'activité en entreprise en Fl et FA:

Fl :

3,5Ra+ 2,55 +2E+ 11
9

La note de stage est calculée
Ra = note du rapport
S = note de la soutenance
E = note donnée par I'entreprise
| = note d'investissement sur 40 points : recherche du stage ( /5), reporting hebdo-
madaire (/15) et activités complémentaires (/20) [entrainement rédaction, ateliers de
préparation]
FA .

La note d'activité en entreprise est comptabilisée pour 1/3 + 1/3 rapport et 1/3 oral.
Pas de coefficient préciseé.

Calendrier Fl :

Période IUT Date début de formation le 4 septembre 2023 _ Stage 4sem

Date fin de formation le 28 juin 2024 Vacances scolaires
0 0
ep o 0 b) a

1fv 1 M [TOUSSAINT | 1|v Jour de I'an | 13 1lv 1|s 1fL
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3 3[m 3lv 3 3|s 3[m 3L 3m
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Période IUT Date début de formation le 4 septembre 2023 _ _

Date fin de formation le 28 juin 2023 Vacances scolaires stage 8sem
alendrier 20 024
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Calendrier de I'apprentissage :

BUT Techniques de Commercialisation (TC)
UPHF, IUT Campus des TERTIALES, Valenciennes

Période IUT Date début de formation le 04/08/2023 | Fermeturesuniverstaires |

Date fim de formation ie 07,/07/2028
Calendrier 2023 - 2024
Octabre Feurier Juillet

i [roussame 2| i
1 |

sl 3 fl

4l Al 3 3
l B , :
&L BM & IR
Tl Bl i[m
Elw Blv [l |
o | Adeanunn oM 0]
1) 18[a an

e S |

11 1] 23]
15|L 15| »
14 a8|m
15[m 15 1 |Asicrgtion
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BUT Techniques de Commercialisation (2&éme et 3&me années)
UPHF, IUT Campaus des TERTIALES, Valenciennes

g nr Dste début de formation Is 04/05/2023 it |

Date fin de formation e 04/07 /2025

Calendrier 2023 - 2024
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Pagues

3o

e 3
| f|
3| 5|

Ll ]
i 7lm
1|

1)

10s 1|

1| :|.
12 az

13| 13

13 slm
13 15| 1 |smemption
18| 18|
17[nt 17|

13| m.
13 ag|

| |

31 1

e T



L ] . oo

] K.;‘r Universite
VALENCIENNES Polytechnique

CAMBRAI » MAUBEUGE HAUTS-DE-FRANCE

BUT Techniques de Commercialisation (3&@me année)
UPHE, iUT Campus des TERTIALES, Valenciennes

Périnde ILT Date déhut de formation ke 04/09/2023 _

[Date fin de formation le 02/07,/2024

Calendrier 2023 - 2024
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Licence Professionnelle CPBA :

- Détails concernant la notation de I’activité en entreprise, dans le cadre de I’alternance :

SOUTENANCE
EVALUATION ACTIVITE PROFESSIONNELLE
VOLTAIRE
MOYENNE DU MODULE DE
PROFESSIONNALISATION

Calendrier :
Date de pré-rentrée :04/09/23
Date de rentrée :04/09/23

Date de bilan intermédiaire :25/01/24
Date de dépot des mémoires :11/06/24
Date de I'arrét des cours :18/06/24
Date de soutenances d’activité : 18/06/24

Date de Jury :02/07/24
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