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Modalités du Contrdle des Connaissances et des Compétences
Spécifique Département

Année universitaire 2023-2024
Département : TC Cambrai
Diplémes préparés dans le département :
- BUT Techniques de Commercialisation
Pour chaque diplome préparé et chaque régime d’inscription (FI-Temps Plein, FI- Apprentissage, FC...)

- Donner la maquette pédagogique (découpage CM/TD/TP / Proj, ECTS, coefficients, UE)

- Date des soutenances, calendrier prévisionnel des DS.

- Détails concernant la notation de I'activité de stage (ou en entreprise, dans le cadre de
I'alternance).

- Modules concernés par une seule évaluation

ECTS PAR SEMESTRE Fl et FA

Total des
ECTS sur
Semestre 1 ECTS  [Semestre 2 ECTS  [Semestre3 ECTS  [Semestre 4 ECTS  [Semestre5 ECTS  [Semestre 6 ECTS e
es
semestres
Compétence 1: Marketing UE. 11 (niv. 1) 1 UE. 21 (niv. 1) 1 UE. 31 (niv. 2) 7 UE. 41 (niv. 2) 6 UE. 51 (niv. 3) 5 UE. 61 (niv. 3) 5 a5
Compétence 2 : Vente UE. 12 (niv. 1) 1 UE. 22 (niv. 1) 1 UE. 32 (niv. 2) 7 UE. 42 (niv. 2) 6 UE. 52 (niv. 3) 5 UE. 62 (niv. 3) 5 a5
Compétence 3: C icati
ompetence 3 Lommunication UE. 13 (niv. 1) 8 UE. 23 (niv. 1) 8 UE. 33 (niv. 2) 8 UE. 43 (niv. 2) 6 30
commerciale
Compétence 4 : Spécifique P
ompetence % Specilique Farcours UE. 34 (niv. 2) 4 UE. 44 (niv. 2) 6 UE. 54 (niv. 3) 10 UE. 64 (niv. 3) 10 30
MDEE, SME, BDRMC
Compétence 5 : Spécifique P
ompetence 5 Speciigue Parcours UE. 35 (niv. 2) 4 UE. 45 (niv. 2) 6 UE. 55 (niv. 3) 10 UE. 65 (niv. 3) 10 30
MDEE, SME, BDRMC
TOTAL 51 30 TOTAL 52| 20 TOTAL 53 20 TOTAL 54 20 TOTAL S5 30 TOTAL S8, 30 180
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BUT 1 TCFI

Magquette pédagogique

Semestre 1
I
loc de compétenc/N” du BC BC1 BLC2
titutlé court duMarketing [Vente  [Communicati
ntitutlé long du |Marketing_[Vente ation
N de I'UE UE1L1 UE12 UE13 Fta ECTS semestre
|ECTS 1 1 E| 30]
Semestre 1 intitutlé court de|Marketing |Vente Cnmmunica! Fl
wol PRJ non
Marketing |Vente Communi cal rémunéré pour
int. Long SAElressource int. Court SAEiressource| ElIément mutualis{mutualisé intitutlé long de sffichage EDT wol Ch wol TO val TP
Coeff dans I'll Coeff dans I'l| Coeff dans I'LIE
SAE Cornmunication commerciale génériq] SAE Commurnication Mon SAE1 i 20} 1] [
SAE Marketing SAE Marketing Mon SAEZ [ 20} 1] [
SAE Verte SAE Verte Mon SAET [§ i [§ E]
% SAE 402 432 402
Fondamentauy du marketing et comportern] Fondarentauyx Marketing Mon R0 2.5 i 25,1
Fondamentauyx de la vente Fondamentaux vente Mon R102 3 45| 10.5] 135
Fondamentaux de Ta cormmunication comm| Fondamentaux cornm cornm [Mon R103 E 75 1]
Etude rmarketing - T Etude marketing - T Mon R4 0.5 0.5 [ T3
Enwironnement économique de 'entreprise] Environnement entreprize [Mon R105 T E] 0.
Enwironnement juridique de I"entreprise [Ernv Juridique Entreprise Mon 106 0.5 T 0.5} 0.
Techniques guantitatives et représentationd Technigues Quanti T Mon R107 0.5 15] 45| TF.!
Elément financier del'entreprize Elérments financiers entreprigd Mon 103 0.5 05| k] 1]
Riéle et organization de l'entreprise sur son |Réle orga de 'entreprise Mon R103 T [ 7]
Initiation &Ta conduite de projet Initiation projet Mon R1i0 05| 0.5 3]
Langue A appliguée au cornmerce - 1 Langue A - Anglais T Mon Rl 0.5 T 1] i
Langue B appliguée au cornmerce - 1 Langue B -1 Mon Rl1i2 0.5 T TF.! 75|
Reszources et culturs nurmérigue T Ress cult Nurn T Mon R113 0.5 1 0.5 k] 1] 0.5}
Expression communication culture T ECCT Mon R4 0.5] 1 0.5] 3] T [
popl PPPT Mon 5184 0.5] 05| 0.5] T
Partfalio S1 Partfalio S1 Man Portefolio 45|
Zressource 6022 5722 602] 55| 75| 225 FET
Semestre 2
Semestre 2 N* de I'UE LEZ1 LE22 UE2.3 tal ECTS semestre
ECTS E
avec lequel
I'élément est intitutlé court de Markeling |Vente Communical
int. Long SAEiressource int. Court SAEIressource|Elément mutualisi mutualisé Fl
vol PRJ non
Marketing |Vente Communical rémunéré pour
intitutlé long de affichage EDT val Ch vol TD vol TP
Coeff dans I'l| Coeff dans I'll Cosff dars I'UE
SAE 2 Marketing générigue SAE 2 Mkg générigue Non SAE 1 E 20} 22| 45|
SAE 2 Vente générique SAE 2 Vente MNon SEE 2 3| 20} 125 75
SAE 2 Communication cornmerciale génén{ SAE 2 Cornm cormm MNon SAE 3 2| 25] 0.5 3
SAE PROJET TRANSYERSE SAE PROJET TRAMWSYERSHMon SAE 4 1 T 1 a0} Ej
SAE STAGE SAE STAGE | SAES 1 T 1 |
| SAEB 1 1 1 |
7 SAE 433 5022 385
Marketing rnix - T Marketing rmix - T Non R0 E 0, 0.5]
Prospection et négociation Prospection négo Non R2.02 ] 4.5] E] 1]
Moyens de Ia cormrunication cormmerciale |Movens comm comm MNon Ra.02 25| 7.5 1]
Etude marketing - 2 Etude marketing - 2 MNon R2.04 15} K} 10.5] 3
Relations contractuelles cornmerciales Relations contractuelles Mon R2.05 0.5 05| 0.5 1] 0.5
Techniques quantitatives et représentationg Technigques Quanti 2 o Rz.06 0.5} 0.5 0.5} 7. ‘IE|
Colit, rarge et prix d'une offre simple Coilt rmarge prix o I7 0.5} 0.5 0.5} K [§
Connaissance des canaux de commmercialif distribution lan ] 1 0.
Psychalogie sociale Psychologie sociale o Fz.09 05| I 6.
Gestion et conduite Oe projet Conduite projet o S5 i} (il i
Langue A - Anglais du corrmerce - 2 Langue A - Anglais 2 Non B2 0! 05| 1] 1 1
Langue B du commerce - 2 Langue B -2 Mon RZ1Z 0! 05| 0! 65| 7h|
Ressources et culture numérique 2 Ress cult Mumn 2 Non RZT3 0} 05| 0} 4 E| 75|
Expression, cornmunication et culture 2 ECC2 Non RZ2.14 0.5} 0.5] 0.5] 4.5 13.5]
P2 PPP2 MNon R2.1% 05| 05| 05| 3 7.5
Portfolio 52 Portfalio 52 Mon Portefolio i i i [
Zressource 577 502 £2%] 95| 75| 225 75|

Date des soutenances
Soutenance de stage :

- Soutenance de stage TC1 : 12 mars 2024
- Soutenance de Portfolio : 24 mai 2024

Détails concernant la notation de I’activité en stage

- Les stages seront évalués sur la base d’un compte-rendu écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et
de I’évaluation du maitre de stage professionnel (34 %).
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- Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de
professionnels.

Calendrier prévisionnel des DS :

- Environnement juridique de I'entreprise : 17/11

- Eléments financiers de I'entreprise : 24/11

- Fondamentaux de la vente : 18/10

- Role et organisation de 'entreprise : 01/12

- ECC:06/12

- Techniques quantitatives et représentations : 06/12
- Etudes marketing -1 :07/12

- Environnement économique de I'entreprise : 13/12
- Fondamentaux de la communication : 13/12

- Pourle S2, les dates seront communiquées en début de semestre

BUT 2 TC Fl parcours MDEE

Maquette pédagogique

Semestre 3
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loc de 8 N du BC BCT [BCZ [ECE [BCE [BCE
R Marketing |E-
intitutlé court dy Vente C e Business
business
Marketing |et
Marketing |Vente Communicaldigital entrepreun
UE3.1 UE3.2 UE23 UE2.4 UEZS tal ECTS semestre
7 7| g ]l 30]
3 intitutlé court Vente Comm eting [E- Fl
Nom du parcours i = Vol PR o
avec lequel Markeling |Vente Communicat 159" |business | rémunéré pour
int_Long SAE#ressource int. Court SAEIressource| Elément lis{l'lément est intitutlé long de agitsl affichage EDT wol O |val TD val TR
Coeff dans ] Coeff dans I'] Coeft dans 'l Cosff dans '] Cosft dans IUE
SPAE trone cormnun: - Plloter um projet en d SAE Filoter un projet T de C | 0wl Farcours 5: SME | SAET T i T ] q i 15| [ ]
SAE MDEE 02 : Démarche de création d er] SAE MDEE création d'entrep| Non SEEZ 7 ] ] [iks [ Ell 15| z 3
SAE MDEE 03 - Analyss d'une actite dig] SAE MDEE Analyse d'un acl| Non SAE3 5 i | 3 2 ik
[ [ [ | [ [ [ [ I I I [ [
[ [ [ | ! I I I I I I I I
% SAE i EFAd [E7A| [ERA| 527 527
Warkeling Mix -2 [Marketing Mix -2 [} Farcours 5 SME_|FE01 9] 75 T8
Entretien de verte |Entretien de vente Olui arcours 5: SME_|R 1 7 05|
Principes d [a communicaion dgtale | Commumcation digitale | O arcours E E| 0 [
Etudes marketing - Elude markeiing - 3 [u] Parcours R 79 [ 7!
Ervironmernent economique (mternaional |EET O arcours R ik [ [
Droit des actvités commerciales - Droil o T O Parcours R 05 05 05 75 7 [
Technigues quanitaiives o représentationd Techniques Quant 3 O Farcours Fa07 05 0 05 5] 3
Tableaul de bord commercial Tableau de bord commercial | Ol Farcours [EXIES [k 0 0 15| 3 3
Fspehologie sociale do iravall Fscho du travail ] Farcours R3.03 1 [ [ 0
Anglas appligue au commerce - 3 LCongue & - Anglas 3 i arcours ENI] 15| 7 75
[V B appliquée au commere: Cangue B3 Ol arcours T 75
Fessources of cullure numériques -3 Fess cull Hum 3 [u] Parcours F31Z [l [ 0 05| 35 0 75
cullre ¥ |ECC3 O arcours 5K 0 0 [ [0 3 T
FFF 3 O Parcours ERCY 05 0. 7 [
Stratégie de markeling digial Sirélagie kg dgial Flon 3MOEE 5 q 15 5
Créaivite etinmavation Creativite Innovation Flon AMDEE.TE L] 15] 3
Module d ouwverture 0 05 05 [
Forffolio 53 Fortrolio 53 O Farcours 5 SME__| Fortefolio 0 q 0 q 0 iE 15) |
Zriessource A A A [ERA [ERA 25| 535 i 71
Semestre 4
|
Semestre 4 N de I'UE TEZT TEdZ K] OE24 UEZS tal ECTS semestre
ECTS 5 5 30]
avec lequel 5 =
I'élément est intitutlé court de|Marketing | Vente Communical E‘;’i'l‘;““g Eusingss
int. Long SAElessource int. Court SAElressource|Elément ise Fl
- v wal PRJ non
Markeling | Vente Communical ::‘;’it:," ng ';I”s'“egs rérnunéré pour
intitutlé long de affichage EDT __ |volCM |vol D |val TR
Cosff dans I'] Coef dans ['| Cosff dans ' Cosft dans '] Coeft dans ['LE
AE trone commun - Evaluer [ performand SAE Filoter um projet T de C |0 Farcours 5 SVE E i i 50 3 E]
ranc comnmin : pilotage commercial df SAE Pilatage commercial o f Ot Parcours 5: SVE i i ] 75 T
MDEE 03 : réer un sits web SAE MDEE créer un site web{non 3 3 El 15 1 i
E Stage MOEE SAE Stage MOEE om 2 7 2 7 2 10
SEED
% SAE 0] 407 407 257 457
Stratégie markeing -1 Stratégle markelng - 1 Ui Sroours 5 SME il E 7 7
TNEgoeiahion : rdle du vendeur o de T achetef Negociation achat ui Breours R E S
Conceplion d'une campagne de communic| conceplion campagne comimy D Farcours R 75
Droft du traval Droit du traval ui Breours R
Anglars apoligue au comrmerce - Langue & - Anglas O Parcours R [ [ i
LV B appligués au commerce - Cangue B - i Farcours R 05 05| 15 7
Expression, commurnication, cultire 4 |[ECC 4 ui Breours R [k [ 1
- PFP -4 i Farcours Fa.08 05 05) 15
Conduits de projet digital [Conduite de projet dhgital | non FAMDEE 03 ik 45 ik i
Strategie e-commerce Swrategie e-commerce om FA.MDEE. T ik 15 0.5 [
Business Model -1 |§usmm ode! -1 on R MDEE.TT 3 45 0.5 [
Fortfolio BUT 2 |Fortfolio BUT 2 Oui Parcours 5 SME | Portefolio 1 i 1 1 1 15 45 3
AT 6034 60| 60 557 57) i 45| S G

Date des soutenances

- Soutenance de projet : 05 avril 2024
- Soutenance de Portfolio : 19 juin 2024
- Soutenance de stage TC2 : 18 juin 2024

Détails concernant la notation de I’activité en stage

Les stages seront évalués sur la base d’un rapport écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de I'évaluation du

maitre de stage profess

ionnel (34 %).

Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.

Calendrier prévisionnel des DS :

Stratégie d'entreprise — 1 : 30/11

Négocier dans des contextes spécifiques — 1 : 10/11

Financement et régulation de I'économie : 06/12

Droit des activités commerciales — 2 : 13/12
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Analyse financiére : 14/12

Expression, communication, culture — 5 : 26/11

BUT 2 TC FI parcours SME

Magquette pédagogique

Semestre 3

Lr Université
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HAUTS-DE-FRANCE

loc de
(e ECTS semestre
3
3 Fl
Nom du Vol PHJ non
avec lequel EIMUMENe pour
int_Long SAElressource int_Court SAEh Elément "élément est affichage EDT wol T wol TO wol TP
Coeff dans I'LUE
SAE tronc commun : : Pilater un projet en 15 B
déployartles T de C SAE Pilater un projet T de C Ol Parcours 1. MDEE N
SAE SME 02 Démarche de création d'ent] SAE SME création dentreprise 2vémernen{ Mon 1) 30| 15) 33 E
SAE SME 03 Création d'un vénernent cof SAF SME Evénernent comme Branding  [Mon 20| E 24 [
|
[
5%
Marketing Mix -2 Farketing-hi - 7 7] ArCOUrs EE 7 0 ]
Entretien de verte Entretien de verte O Parcours EE 7! 10.5)
Frincipes de la communication digtle | Commurnicaion digitale i arcours EE T
Etudes markehing - Etude marketing - 3 m arcours EE 7
Environnement éconormique international [EET 7] ArCOUrs EE [
Droit des activités commerciales - 1 Droit cornmercial - 1 O Parcours EE 7 7. 0]
Techricues quarfitalives el représentalion| Techriques Ouand 7 N arcaurs T-MOEE 4
Tableau de bord carnrnercial ableau de bord carnmereial L ArCOUrs EE ik
Fapohologie soaiale dulraval Pacho du traval ! arcours EE
Brglais applioue au commerce -3 Langue A.- Anglais 3 Oui Parcaurs EE T 7 7
LY B appliquée au commerce - 3 LangueB-3 O Parcours EE 7
Flessources et culture nurnériques - 3 Fess cult Nurn 3 L ArCOUrs EE 1) 3, 0. 7
Expression, commurication, oullure 3 & 3 m Arcours EE 0 3 i
PPF - PPF3 L ArCoUrs EE 7] [
larketing de I'évenementiel - T Marketing événermnentiel - 1 15 E
ondarnentau de [a cornrnurication de md FOM carnrn de marque: 4] 4 4
lodule Fouverture i
Partfolio 53 Partfalio 53 Ot Parcours 1 MDEE [ 1) 15) [§
485 E5 £3.5 21 70.5
Semestre 4
Semestre 4 tal ECTS semestre
3
avec lequel
I"'élément est
int. Long SAEH int. Court SAEHes Elément isé il
vol PRJ non
érunéré pour
affichage EDT ol Ch vol TP
Coeff dans I'UE
SAE tronc cormmmun : Evaluer |a performan{ SAE Piloter un projst T de C Oui Parcours 1. MDEE | E E
SAE tronc cornmun : pilotage SAE Pilotage T one orgarT=at|ou Farcours 1. MDEE i 7
SAE SME 03 : Organisation d'un &vénerne] SAE MOEE créer un site web [ | 30) 15| 2 [
SAE - Stage SME SAE Stage MOEE non 2] 1}
[
I
45%]
Stratégie marketing - 1 Stratégie marketing - 1 Oui Parcours EE 7 7
NEgaciation : réle du vendeur et deT'achetd Négaciation achat i arcours EE 4
Tonceplion d Une campagre de commirid conceplion campagne cormmurication i arcours EE X
Drroit du fravail Droit du fravail L arcours EE
Anglais appliqu au cormmerce & Langue A - Anglas 4 Oui Parcours EE
LV B appliguée au cormmerce - 4 Langue B-4 Oui Parcours EE 7
E xpres sion, communication, cuitre 4 I@: [ I arcours T MDEE
- FPP-4 i arcours EE
Felations publiques ol relahons presse|Felations publiques Tor
Orgarisahon et logishoue -1 Togsihque -1 Ton ]
Gestion commerciale - T Gestion -1 non il 7
Portfolio BUT 2 Portfolio BUIT 2 Oui Parcours 1: MDEE il 4
5522 0 45 T34 5[

Date des soutenances

- Soutenance de projet : 07 avril 2023

- Soutenance de Portfolio : 19 juin 2024
- Soutenance de stage TC2 : 18 juin 2024
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Détails concernant la notation de I’activité en stage

Lr Université
Polytechnique

HAUTS-DE-FRANCE

Les stages seront évalués sur la base d’un rapport écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de I'évaluation du
maitre de stage professionnel (34 %).

Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.

Calendrier prévisionnel des DS :

Stratégie d'entreprise — 1 : 30/11
Négocier dans des contextes spécifiques — 1 : 10/11
Financement et régulation de I'économie : 06/12

Droit des activités commerciales — 2 : 13/12

Analyse financie

re: 14/12

Expression, communication, culture —5: 26/11

BUT 3 TC FI-FA parcours MDEE

Maquette pédagogique

Semestre 5

loc de compétencN"duBC ___ [BCT  [BCz  [BCS  [BC4  [BCE
inGitulE court du BE
intituté |
i de I TES2 TES3 UEsa TESS tal ECTS semestre
H e 7 7 7
Semestre & TntitulE court Venle |G Aarketing [E- T =
avec loquel 3 7 A PR ron
I'élsment ost Verts |G m‘;’i'l‘;"“g business | unéré pour
int. Long int. Court Elément isé intitulé long de ageEDT_ |vooM ol TD vl TP JvolcM  [wlTD |val TP
T s P Coskf dlris 1| Cosff cians TUI Coeff dans [1] oot dans [ UE
TCCFISsDeveloppement don propt digtal I SRET g g 7] 7 B I m I E
% SAE 5 = o = [
El g E FEOT 75|
B | E 50 28] T T
P03 Firancemen o régulalion de Tezonomis 5 7 7
4 Dot des scivie -2 i 7 7
.05 Aralyse firanciere R 7 3
Arglais sppliaué su commerce -5 5 o [0 o T T 7 7 7
TVE spplique su commerce - 5 i T 0: 0 T i T T
.02 Expression, communication, colfire-§ R 7
e 5 T [0 o T 7
EE 10 Fs sources ef cullure numec| FON sppliquies au markeling dighal & Ts-business o S Terlreprensus F5 MDEE 0 [0 T 5
EE e crealivie gement dea ardaliviE el de Mnnavalion FEMOEE i £y 1
EE T2 Fid é I FEMOEE 78 [
EE 13 Straégre sovel méda el Sociel media o e-CHM FEMDEE ik T T £
EE 1 Susiress Modd -7 Buiness modkl-2 FEMDEE E
EE & Siraiéaie ds conter et rédast Siratégie de corteny ol régaslion web FEMDEE 1 ik I 3
FENDEE.To Logistique o supply chan | Logistique o supply charn FEMDEE T 7 7
ODLLE POLYTECHNGE I 0| 0; 7 ?ﬂ 1
Portralio 55 I Portofolic E o [ g 3 i E
£ e & = | 7 7 L | Y
Bloc de compétencN"duBC _ [BCT — [BCZ7  TBCS  [B0F [BCS
int tdu BC
du
TEEZ TEES TEET TEES GIECTS semestre
s g g 30
Semesire 6 intitutié court de 'UE ] T
aves Toquel o PR o
Pélément st rérmanérd pour
int_ Long int. Court Elément i isé intitullé long de I'UE affichage EDT__|volCM__|vol TD_ |vel TP Jveicw |vel 7D lvel TP
(Coeft dares 1 Coeff dare 11 Coert lars ['U[ Cosff cares T Cosff dars TUE
Stage MDEE - markeing digial - e busingss - enirepreuraral-56 | SRET 1 9 9] T iE T I | i)
Portolic E| ) Portsfdic 9 7 7 B 1] EE [E L [E 3
% G Eid o EiA EiA
P50 Stmegie dertreprios -2 Sige dereprie= 2 T FET 7 | T 0| il 7 7
5,02 Negosisr daits des contetes speaMegocier dans des coriedes spesfiaues 2 I Fon of | I i of a5
FEMDEE DS  Trafic managemert - anelyse Jaudierce 1 FEMOEE TS 1 1 1 1] | LE| Ex
R MDEE. 04 - Forralisaon et 2curisation d'un business mads] | [ REMDEE 04 1 [ Iy E 7
40%7] a0=7] 0 Fi 63] 2 5 ;]

Date des soutenances

Soutenance de stage TC3 : 10 juin 2024

Détails concernant la notation de I’activité en stage

Les stages seront évalués sur la base d’'un mémoire écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de I'évaluation du
maitre de stage professionnel (34 %).

Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.
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BUT 3 TC FI-FA parcours SME

Maquette pédagogique

Semestre 5

Lr Université
Polytechnique

HAUTS-DE-FRANCE

Hloc de compétend] BC5
ourt du BC
ong du BC
E52 TE54 (E55 CTS semestre
Semestre § intitullé court de I'UE ] TE
avec lequel | val PR non
I'6lément est rémunéré pour
int Long SAEHessource int. Court Elément i & intitullé long de I'UE offichage EDT vl M [vol 7D |vol TP |wolCM_ Jvol TD [udl TP
T Coeft dans [ Coelt dans [ Coeft dans T Costr dans T Coelt dans [UE
TECFIS5-Froje! de commurication £venementelle | SEET | E g 7 il [ £l i 1 T g
I I SEE 2 |
% SAE 457 522 7] 527 522
FS.0TSatégie d erireprize - 1 | REA] Z9
95,02 Hégocier dans des cortoxles spéafioues -1 507 Z 1 £
A 03 Firancement o régulalon s [Ecororis L] 7
P Dot des activiés -2 507
Enalyse finenciére | 505 i
‘Anglals applloue o commerce 5| G106 [ [ T T 7 £
VB appliouge au commerce -5__| FGA7 [ 0 05} [ 7 4
Expression, fion, ouliurs -5 50 1 7
5 | Fi5.103 [ [ [ |
) Fessources ef culture nuména NN appliauées Als stratégie de margue el & evenementie] 55 0 0 3
iratEgie de developperert de | Stratégi e de developpement de mardue-1 5SME P [
larkeling digital de | marcue | Marketing digital de [a marcue GSME x E
J Geslion cormmerciale - 2 (Gestion commerciale-Z RS SHE. | L 7
Drgarisalion et log siaue - 2_| Crgarisation el logistieue 2 GEME 1, 7
Conception graphiaue Conception graphiaue S y T
F5.SME. T Markeling de ['evénermentiel - | Marketing de [évenemeniiel-2 5SME T [
DDLILE PO TECHMOUE E [
Forfalio S5 Fortefalio [i :zl [i
0 T i | T i
Bloc de compétenc[N- duBC____[eCT [z Jecs  [Bod  Bos
utlé court du BC
Tong du BC
TEET (¥ TER S TERS Tal ECTS semestre
5 1 0
Semestre 6 itutlé court de |'UE 5 P&
vol PRJ ron
PéMUINETE pour
int. Long int. Court Elément intitutlé long de I'UE aifichage EDT__ |volCM_ [vol 7D vl TP fvolCM__ [vol D |wol TP
| [ Coeff dans | Coeft dans ] Coeff dars M1 Cot dans 1| Coeft dans [1IE
lage - sWalegie d maraue e evénementiel - 56 [ SRE T T 7 i ] 1 E q ] i q
Portfalio | | Portefolio | E E E E 1] 135} 4.5 [ 05} E
% SAE 607 0% [ 0% A
FENT Cratég dertreptse 2 [Stratége Jertreprze 2 T T (0] 7 | | [ 7 g E|
FE0Z NEgocier dans des contextes spéci| Négocier dans des cortertes spéciioues 2 [ (3 [ ] i i 5] 0 3
F6.5ME 113 Siratégie de dévelompement de marauz - 2 T [ SVED3 [ q q 5[ £l
FE.SME 04 - E vénement sectoriel | | | RE.CME.04 [ 4 ) 9] 75| a8
0%, 07| [ i Fi 53 Fi 51 i

Date des soutenances
Soutenance de stage TC3 : 10 juin 2024

Détails concernant la notation de I'activité en stage

Les stages seront évalués sur la base d’'un mémoire écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de I'évaluation du

maitre de stage professionnel (34 %).

Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.
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BUT1TCFA

Magquette pédagogique

Semestre 1

Lr Université
Polytechnique

HAUTS-DE-FRANCE

floc de compétence N° du BC BC1 BC2 BC3
titutlé court du EMarketing | Vente [
intitutlé long du B[Marketing | Vente Communication
N" de I'UE UET1 LE1Z UE13
ECTS 1 il 8
Semestre 1 intitutlé court de I{Marketing | Vente Communical] Fh
Nom du parcours ol PR riom
avec lequel Marketing |Vente Communicat|rémunéré pour
int. Long SAENessource int. Court SAElressolElément mutualisé [I'élément est intitutlé long de I affichage EDT vl CM wol TD wol TP
Coeff dars I'U Coeff dans 'UB Coeff dans |'LL
SAE Communication commerciale générique SAE Communication|Non SAE 1 5 5 [i E 45
SAE Marketing: SAE Marketing Nor SAE 2 g 5 i g 45]
SAE Verte SAE Vertts Hor SAE 3 E 5 0 45| 75
% SAE 405 437 405
Fondammentat du marketing et comportement corson] Fondamentatix Marketi] Nor R10T 25 12] 205] i
Fondamentau de la verte Fondamentau: vente |Non F102 3 45| 75| 105
Fondammentaui de la commurication commercisle | Fondamentatix comm e hen RL03 2 g 10} i
Etuds marketing - 1 Etuds marketing -1 |Non Fl04 05 05 45 105 [i
Erwironnernent économiue de I'entreprise Environnernent entrepri]Non R105 1 75 9 i
Erwironnement junidique ds I'ertreprize Env Juridigue Entrapn_s"Nm R105 05 1 75 9 0
Technigues quantitatives et représentations -1 Techrigues Ouanti 1__|Mon R107 0.5 15 3 14.5] 0
Elément financier de ['sntreprise Eléments financiers emt{Non RL08 05 05} 3 9 i
Féle et organisation de I'enireprise sur son marché | Réle orga de I'entreprisg Non F1.03 1 45 6 [i
Initiation & la conduite de projet Iritiation projet Hon AL 0.5 05 3 45 i
Langus & appliguge su commerce - 1 Langue 4 - Anglais 1 |Non A1 05 1 0 9 9
Langue B appliguée au commerce - 1 Langue B -1 Mon R112 0.5 1 0 135] 3
Ressources et culture numérigue 1 Ress cult blumn 1 Hor RT3 05} 1 05} 15 9 9
E xpression commurnication culture 1 ECC1 Hor Rl 05 [ 05 3 12} 45
pppt PFE 1 Hon A1 05 0.5 05 i 135 i
Portfolio 51 Portfolio ST Hor Portefolio 0 0} 0 [i [i 45
Fressource 607 577 607%] | [ 80 [
Semestre 2
I
Semestre 2 N° de I'UE LE2.1 UE2.2 UE23
ECTS il 1 [}
Nom du parcours
avec lequel intitutlé court de I|Marketing  |Vente Communicat|
int. Lang SAEkessource int. Court SAEiresso{Elément mutualisé {I"élément est Fa
ol PP Fiom
Marketing |Vente Communicat|rémunéré pour
intitutlé long de I' affichage EDT _|vol M vol TD vol TP
Cosff dans I'UH Cosff dans 'Y Coeff dams 'JE
SAE 2 Marketing générique SAE 2 Mkg générique |Non SAE 1 E 15} o} B 3
SAE 2 Verte générinue SAE 2 Vente Hon SAE 2 3 10f of 105 6
SAE 2 Communicalion cormnmerciale génerique SAE 2 Commcomm__|MNen SAE 3 2 10} of E 3
SAE PROJET TRANSVERSE SAE PROJET TRANSY]Non SAE4 [ 1 1 0f i 45
SAE STABE SAE STAGE Hor SAES [ 1 1
% SAE 46%] 53] 127]
Marketing rmix - 1 Marketing rmix Hon Rz.01 E E E q
Prospsction e négeciation Prospection négo Hory R2.02 3 3 7 9
Moyens de la communication commerciale Moyens corm comm_|Non F2.03 25 e} 3 [i
Etude marketing - 2 Etude marketing-2__|MNon F2.04 154 4.5] E] 3
Relations contractuelles commerciales Relations contractuglles|Nor R2.05 0.5} 0.5} 0,5} E 3 0
Technigues quantitalives ef représentations - 2 Technigues Quanti 1 |Non F2.05 0,5 0 05 e} 135 [i
Colt, marge et prix d'une offre simple Colit marge prix Nor R2.07 [ 0.5} 03] E 75 4.5)
Connaissance des camauiz de commercialisation et dig distributior Hor R2.08 [ 4.5} 9 0
Psuchologie sociale Psychologie sociale Mon R2.03 0.9 0.5 3 135 0
Gestion et conduite de projet Condlite projet Nor R2.10 [ 0.5} E 5 15
Langue A - Anglais du commerce - 2 Langus 4 - Anglaiz 2 |Non F21l 05} 05 05 of 3 E
Langue B du commerce - 2 LangueB-2 Mon R212 05 0.9 0.5 of 135 3
Ressources et culture numérigue 2 Rees cult humn 2 Hor F213 05} 0.5} 03] E 75 [
Expression, cormmunication et culture 2 ECC2 Hon Rl 0.5 0.5 0,5} 3 15| [i
FPP2 PPP 2 Mon R215 05 0.9 0.5 3 6 0
Portfolio 52 Portfolio S2 Hor Portefolio [ 1 1 [i i 45
Fressource 547, 5% 557 35 60| 180 &0)

Date des soutenances

- Soutenance de sta

ge : 17 juin 2024

Détails concernant la notation de I’activité en stage

Les stages seront évalués sur la base d’un compte-rendu écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de I'évaluation du
maitre de stage professionnel (34 %).

Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.



VALENCIENNES
CAMBRAI + MAUBEUGE

Calendrier prévisionnel des DS :

- Environnement juridique de I'entreprise : 13/11

- Eléments financiers de I'entreprise : 21/11
- Fondamentaux de la vente : 16/10

- Role et organisation de I'entreprise : 05/12
- ECC:05/12

- Techniques quantitatives et représentations : 04/12

- Etudes marketing -1 : 04/12

- Environnement économique de I'entreprise :
- Fondamentaux de la communication : 18/12

BUT 2 TC FA BDMRC

Semestre 3

11/12

Lr Université
Polytechnique

HAUTS-DE-FRANCE

Bloc de * du BC BC1 BC2 BC3 BC4 BCS ]
Business
intitutlé court du B Communica |Développem
Vente tion ent Relation cliept
Business
C D&
intitullé long du B|Marketing _|Vente tion ent Relation cliefit
N* de I'UE LE31 UE32 UE33 UE3.4 UEZS
ECTS 7 7 8 4 4
BUsINess | ge)otion
intitulé court de 1| Marketing  Vente [ & ’
Semestre 3 client FA
T OO AT BuSiTEs] -
aves lequel Marketing  [Vente [ é Relation
int. Long SAElressource int. Court SAElressolElément mutualisé |1'élément est intitutlé long de I" ent client vl Ch vol TD val TP
Coeff dans '] Cosff dans I'U§ Coeff dans 'R Cosff dans |'U§ Coeff dans '
SAE trone commun « : Piloter un projet en déployant  SAE Filoter un projet T {Mon SAE 1 0 [i i [i q 14 q iE
SE BDMAC - Démarche de eréation ou de reprise d § SAE BDMRC création of Han SAE 2 7 [{ ] 0 05 [E 24} 15}
SAE BDMAC : Développer une expertise E BDMAC diaghostid Mon SAE 3 | | 15 105 7
SAE 4
SAES
SAEE
% SAE 42%] 48%] 437 85%] 85|
Markeling Mix - 2 Markeling i - 2 o i 1. E 7.5
Entretien de vente Entretien de vente lan 15 7.5 75
Principes de la commurnication digitale Communication digitald Mo 3 75
Etudes marketing - 3 Etude marketing -3 lon 1 45 [5
Environnement économigue international EEI o i [E 7.5
Droit des activités commerciales - 1 Droit corrnercial - 1 lan ik 0.5 0.5) [ [
Techniques quanitatives et représertations - 3 Techriques Cuanti 3 |Non 0/ 05 [E 7
Tableau de bord commercial Tableau de bord 1 i} [ik3 0.5} 15 7!
Pspchologie soviale du raval Psecho du travail o [E 4
Anglais appligué au commerce - 3 Latgue A - Analais 3 lan ik 25 7 45
LY B sppliqueés au comrerce - 3 Langue B-3 jon R 0/ E 45
Fiessources et culture numériques -3 Ress cult hum 3 lon R i} 05 i} 05 05 0! 45
Expression, commurucation, culture 3 ECC3 o R 0, 05 0 05 05 7
PPP -3 PPP3 lan R34 ik 0.5 1k 7
larketing BtoB Marketing BtoE lan R3.BDMRC.15 El 4]
Fondamentaus de a relation client FOM relation client Hon F3BOMAC.T6 4 15 E 3
Wodule d ouverture: Y] 05 05 q iE q
Portfolio 52 Portfolio 52 Man Partefalio 0 0] 0f 0] [y 15 3 3
Zressource 53% 5452 577 18% 485 33 71 565
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Semestre 4

L
Semestre 4 [N aeTuE UE4T UE42 UE43 TE4+ TE45

ECTS E B B E E

Fom du parcours Busi N
avee lequel intitutlé court de 1{Marketing | Vente C ével Feiakice)
int. Long SAElressource int. Court SA é mutualisé |I"élément est ent client Fa
Business g oion
Marketing | Vente c ével 7
intitutlé long de I ent client val Ci wal TD: vol TP
Coeff dans I'UR Coeff dans I'Uf Coeff dans |'UR Coeff dans I'Uf Coeff dans I'L

SAE tronc comrmun - E valuer |a performance du projel SAE Filoter un projet T | Oui Parcours 5 : SME GAE 1 1 b b |] E
SAF tronc commun © pilotage cormercial d'une orgar] SAE Filotage commerci] Oui Parcours 5 SkE SAE 2 1 1] 1] 15) 10.5) 0]
SAE EDIMAC 03 : Elaberation d'un plan d'actions cor] SAE EDMAC plan d et nan SAE 3 E E q 1 E
SAE - Stage EDMAC SAE Stage EDMAC__[non SAE 4 E E E 3 E E

SAE R

SAEG

% GAE 404] 407 407 457 457
Ciratégie markeling - 1 R0 E ] |] ]
Négaciation : réle du vendeur et de [ achetenr FA02 E q E E
Conception d'une campagre de commurication Fd.03 E 45 BE E
Droit du bravail 404 0.5} 0.5} 0.5} 4.5 3 0]
anglais applioué au commerce - 4 Fd.05 [ [ 05 05| 05| [E d] 15
LY B appliqués au commerce -4 O [E [E BE 0! 05 1
Expression, commurication. culturs Fid 0 [ [ BE il 05 1!
PP -4 P4 [0 0 0.5) 1!
Fondamertiax du manegement de I'équipe commersiale Fi E0MFL0 10,
Fielation cliert ornicanale Fid EOMALT0 E 1
Portfalio BUT 2 | Portefalio 1 ] ] il il 1.5} 4.5 7.5}

ressource B0 507 607 55| EHA 3

Date des soutenances

- Soutenance de stage : 17 juin 2024

Détails concernant la notation de I’activité en stage

Les stages seront évalués sur la base d’un rapport écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de I'évaluation du

maitre de stage professionnel (34 %).

Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.

Calendrier prévisionnel des DS :

Stratégie d'entreprise —1:27/11

Négocier dans des contextes spécifiques —1:13/11
Financement et régulation de I'économie : 04/12
Droit des activités commerciales —2:11/12
Analyse financiére : 11/12

Expression, communication, culture —5:27/11
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BUT 3 TC FA parcours BDMRC

Maquette pédagogique

Semestre 5
.
lloc de wmpéunﬁ N' du BC [E=] [ecz E= E=] E=
intitullé court du BC
UE52 LE53 LES4 LESS
5| 5| 0 10 0]
Semestre 5 intitullé court de I'UE FA
TNom du parcours
avec lequel
int. Long SAElressource int. Court SAEiresso|Elément mutualisé |I'élément est intitulé long de I'UE val vl TD: val TP
|Caeff dans 'UH Coeff dans I'UH Coeff dans '] Coeff dans I'JE Cacf dans 'UE
TCCF ASE-Mise en ceLivre &t pilotage de |a stratégie clisnt d Ure srireprise SAE 1 [ [ g 0 7 7l 45 E 3
% SAE [ 462 522 0% 5427 50|
F5.01 Stratégie dertreprise - 1 R5.00 2] q [ q
F5.02 Négotier dans des contextes spécifiques -1 RE.02 2.5} [i 45 9
R05.03 Financernent et régulation de |'éconornie R5.03 2| o 6| o
F5.04 Droit des activités o -2 R5.04 1 1 0f [} 0f
F5.06 Analyse financiére R5.05 1 1 [i [ 3
F5.08 Anglais appligue au commerce - 5 RA.06 05 05} 0] 0.5 [i [ 3
R5.07 LVE appliquée au cormerce - 5 0.5 0.5) 0] 0.5) o 4.5 6|
F5.08 Expression, communication, culture - 5 1 1 o 6| 6|
F5.09 FFF - 05 05} 05 0
F5.BDMRC 10 Ressources ef culture numeriques appliguées au business développement et management de la relation chient | A5 BDMAC. 10 05 0 T 4
MAC. 11: Développerment des pratiues manaaériales MRC. 11 2 4/
BDMRAC. 12 Managernent de |a valeur client BDMALC. 12 4/ 13
R5.B0MAC.T3 : Marketing des services RS BDMRC.13 q 3 75 135 3
F5.EDMRC. W - Pilotage de I'equipe commercials RS EDMRC. 1 E 0 75 3 3
MODULE POLYTECHNIGUE WP 0.5 05} [i E3 [i
Portfolio 55 Partefalio 0] [y [y 0} 0] 15] 3
Fressource 545 48% 03| 467 50| 2B5 17—51 585}
Semestre 6
Bloc de compétenc]N” du BC [BCT BC2 BC2 BLC4 BCH
intitutlé court du
intitutlé long du
N* de I'UE JUEE.T UEE2Z LUEEZ UEE.4 LERS tal ECTS semestn
ECTS 30]
Semestre b intitutlé court de I'UE
avec lequel wol PRJ non
I'élément est rérmunéré pour
int_Long SAFiressource . Court SAElressource Elément mutualis{mutualisé intitutlé long de I'UE affichage EDT .
[Coeff dans ' Coeff dans I'| Coeff dans 'L Cosff dans I'| Coeff dans I'UE
Stage - stratégie de margue et événementiel - SE SAE 1 | 4 4
Portfolio | Portefolio 2 2 2 2
2% SAE | A A 054 A 60%)
HE.D1: Stratégie d'entreprize - 2 [Stratégie d entreprise 2 RE.O1 2 [1] [1] 1]
R B.02: Mégocier dans des contextes spéci| MEgacier dans des contextes spécifiques RE.02 [1] 2| 0] [1]
RE.SME .03 : Stratégie de développement de rmargue - 2 RE.SME.02 El 0f
RE.SME. 04 : Evénernent sectariel | RE.SME. 04 [ 4
Zressource 40%) EA 0 4052 40%] 1]

Date des soutenances
- Soutenance de stage TC3 : 10 juin 2024
Détails concernant la notation de I’activité en stage

Les stages seront évalués sur la base d’'un mémoire écrit (33 %), de la soutenance (33 %) et de I'évaluation du
maitre de stage professionnel (34 %).

Les jurys d'évaluation seront composés de membres de I'équipe pédagogique et de professionnels.



