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Maquette du BUT TC-Valenciennes 

BUT 1ère année : 

 

N° du BC BC1 BC2 BC3

intitutlé court du BC Marketing Vente Communication

intitutlé long du BC

N° de l'UE UE3.1 UE3.2 UE3.3

ECTS 11 11 8 30

Semestre 1 intitutlé court de l'UE

int. Long SAE/ressource intitutlé long de l'UE PRJ CM TD TP PRJ CM TD TP

Coeff dans l'UE Coeff dans l'UE Coeff dans l'UE

Situer une offre simple sur un marché SAE 1 6 12 20

Démarche de prospection SAE 2 6 12 20

Création d’u support « print » SAE 3 5 10 20

% SAE 40% 43% 40%

Fondamentaux du marketing et comportement du 

consommateur R1 2,5 35 5 30

Fondamentaux de la vente R2 3 20 6,5 2 18

Fondamentaux de la communication commerciale R3 2 20 2 16

Etudes Marketing 1 R4 0,5 0,5 20 4 14

Environnement économique de l'entreprise R5 1 16,5 3 14

Environnement juridique de l'entreprise
R6 0,5 1 16,5 4 14

Techniques quantitatives et représentations R7 0,5 1,5 10 7,5 4 14

Eléments financiers de l'entreprise
R8 0,5 0,5 12 2 10

Rôle et organisation de l'entreprise R9 1 12 2 10

Initiation à la conduite de projet
R10 0,5 0,5 4 4 2 6

Langue A appliquée au commerce - 1 R11 0,5 1 10 20 4 16

Langue B appliquée au commerce - 1 R12 0,5 1 10 10 4 16

Ressources et culture numériques - 1 R13 0,5 1 0,5 10 9 4 16

Expression Communication Culture - 1 R14 0,5 1 0,5 10 10 4 16

Projet personnel et professionnel R15 0,5 0,5 0,5 6 2 12

Portefolio 10 4,5

%ressource 60% 57% 60% 0 0 206 117 0 48 287 0

FI FA

Total ECTS semestre
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BUT 2ème année : 
Parcours 1 

 

Semestre 2 N° de l'UE UE3.1 UE3.2 UE3.3

ECTS 11 11 8 30

int. Long SAE/ressource

intitutlé court de l'UE Marketing Vente
Communicatio

n

intitutlé long de l'UE PRJ CM TD TP PRJ CM TD TP

Coeff dans l'UE Coeff dans l'UE Coeff dans l'UE

Marketing mix SAE 1 3 10 9 20

Initiation au jeu de rôle de négociation SAE 2 3 10 9 20

Projet de communication commerciale SAE 3 2 10 9 20

Projet transverse s2 SAE 4 1 1 1 15 5 20

Stage S2 SAE 5 1 1 1

% SAE 33% 36% 33%

Marketing mix R1 2 20 4 14

Prospection et négociation R2 3 7,5 7,5 2 12

Moyens de la communication commerciale R3 2,5 20 4 14

Etudes Marketing 2 R4 1,5 14 3,5 2 12

Relations contractuelles commerciales R5 0,5 0,5 0,5 15 4 14

Techniques quantitatives et représentations R6 0,5 0,5 0,5 15 6 4 13

Coûts, marges et prix d'une offre R7 0,5 0,5 0,5 12 6 2 8

Connaissance des canaux de commercialisation et distribution R8 1 15 2 12

Psychologie sociale R9 0,5 0,5 15 4 14

Gestion et conduite de projet R10 0,5 0,5 6 4 2 8

Langue A appliquée au commerce - 2 R11 0,5 0,5 0,5 10 20 3 10

Langue B appliquée au commerce - 2 R12 0,5 0,5 0,5 10 10 3 10

Ressources et culture numériques - 2 R13 0,5 0,5 0,5 9 10 4,5 13,5

Expression Communication Culture - 2 R14 0,5 0,5 0,5 10 10 4,5 13,5

PPP-2 R15 0,5 0,5 0,5 2 5 2 6

PORTFOLIO Portefolio 1 1 1 5 12

%ressource 67% 64% 67% 0 0 231 114 0 47 266 0

FI FA

Total ECTS semestre

N° du BC BC1 BC2 BC3

intitutlé court du BC
Marketing Vente

Communicat

ion

intitutlé long du BC

N° de l'UE UE3.1 UE3.2 UE3.3 UE 3.4 UE 3.5

ECTS 7 7 8 4 4 30

Semestre 3
intitutlé court de 

l'UE

int. Long SAE/ressource intitutlé long de l'UE PRJ CM TD TP PRJ CM TD TP

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Pilotage d’un projet en déployant les techniques de commercialisation
SAE 1 20 10 10

Démarche de création d'entreprise en contexte digital SAE 2 7 6 6 0,5 0,5 20 10 10

Analyser d'une activité digitale SAE 3 5 5 20 10 10

% SAE 41% 43% 43% 52% 52%

Marketing Mix R1 2 20 16,5

Entretien de vente R2 3 20 10 15

Principes de la communication digitale R3 3 20 16,5

Etudes marketing R4 1,5 10 6 15

Environnement économique international R5 1,5 16,5 13,5

Droit des activités commerciales R6 0,5 0,5 0,5 16,5 12

Techniques quantitatives et représentations R7 0,5 0,5 0,5 16,5 5 15

Tableau de bord commercial R8 0,5 0,5 0,5 20 4 12

Psychologie sociale du travail R9 1 16,5 12

LVA - Anglais R10 0,5 1 1 10 12 16,5

LVB – Espagnol / Allemand R11 0,5 1 1 12 10 16,5

Ressources et culture numériques R12 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 18 12

Expression Communication Culture R13 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 10 15

Projet personnel et professionnel R14 0,5 0,5 0,5 10 10 6

Stratégie de création digitale R15 4 20 15

Créativité et innovation R16 4 20 15

Portfolio Portefolio 3 3

%ressource 59% 57% 57% 48% 48% 0 0 316 100 0 0 226,5 30

FI FA

Total ECTS semestre
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Parcours 2 : 

 

Semestre 4 N° de l'UE UE4.1 UE4.2 UE4.3 UE4.4 UE4.5 Total ECTS semestre

ECTS 6 6 6 6 6 30

int. Long SAE/ressource

intitutlé court de 

l'UE

intitutlé long de 

l'UE PRJ CM TD TP PRJ CM TD TP

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Evaluation de la performance du projet en déployant les techniques de 

commercialisation SAE 1 6 1 1 30 5 10

Pilotage commercial d’une organisation SAE 2 1 1 1 20 5 10

Création de site web SAE 3 3 3 20 5 10

Stage 2 2 2 2 2

% SAE 60% 40% 40% 45% 45%

Stratégie Marketing R1 3 20 16,5

Négociation : rôle du vendeur et de l'acheteur R2 3 20 10 15

Conception d'une campagne de communication R3 3 20 16,5

Droit du travail R4 0,5 0,5 0,5 16,5 7,5

LVA : Anglais appliqué au commerce R5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 12 16,5

LVB appliquée au commerce R6 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 10 16,5

Expression communication culture R7 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 10 13,5

PPP R8 0,5 0,5 2 10 4

Conduite de projet digital R9 1,5 20 16,5

Stratégie e-commerce R10 1,5 20 14

Business model R11 3 20 14

Portfolio Portefolio 1 1 1 1 1 30

%ressource 40% 60% 60% 55% 55% 0 0 268,5 67 0 0 180,5 0

FI FA

N° du BC BC1 BC2 BC3 BC4 BC5

intitutlé court du BC

intitutlé long du BC

N° de l'UE UE3.1 UE3.2 UE3.3 UE 3.4 UE 3.5

ECTS 7 7 8 4 4 30

Semestre 3

intitutlé court 

de l'UE

int. Long SAE/ressource

intitutlé long de 

l'UE PRJ CM TD TP

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Pilotage d’un projet en déployant les techniques de 

commercialisation SAE 1 20 10

Démarche de création d'entreprise à l'international SAE 2 7 6 6 0,5 0,5 20 10

Etude et sélection des marchés pour déployer l'offre SAE 3 5 5 20 10

% SAE 41% 43% 43% 52% 52%

Marketing Mix R1 2 20

Entretien de vente R2 3 20 10

Principes de la communication digitale R3 3 20

Etudes marketing R4 1,5 10 6

Environnement économique international R5 1,5 16,5

Droit des activités commerciales R6 0,5 0,5 0,5 16,5

Techniques quantitatives et représentations R7 0,5 0,5 0,5 16,5 5

Tableau de bord commercial R8 0,5 0,5 0,5 20 4

Psychologie sociale du travail R9 1 16,5

LVA - Anglais R10 0,5 1 1 10 12

LVB – Espagnol / Allemand R11 0,5 1 1 12 10

Ressources et culture numériques R12 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 18

Expression Communication Culture R13 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 10

Projet personnel et professionnel R14 0,5 0,5 0,5 10 10

Stratégie et veille à l'international R15 4 20

Marketing et vente à l'international R16 4 20

Portfolio Portefolio 3

%ressource 59% 57% 57% 48% 48% 0 0 316 100

FI

Total ECTS semestre
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Parcours 3 : 

 

Semestre 4 N° de l'UE UE4.1 UE4.2 UE4.3 UE4.4 UE4.5

ECTS 6 6 6 6 6 30

int. Long SAE/ressource

intitutlé court 

de l'UE

intitutlé long de 

l'UE PRJ CM TD TP PRJ CM TD TP

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Evaluation de la performance du projet en 

déployant les techniques de commercialisation SAE 1 1 1 1 30 5

Pilotage commercial d’une organisation SAE 2 1 1 1 20 5

 Développement de l’offre à l’international SAE 3 3 3 20 5

Stage 2 2 2 2 2

% SAE 40% 40% 40% 45% 45%

Stratégie Marketing R1 3 20

Négociation : rôle du vendeur et de l'acheteur R2 3 20 10

Conception d'une campagne de communication R3 3 20

Droit du travail R4 0,5 0,5 0,5 16,5

LVA : Anglais appliqué au commerce R5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 12

LVB appliquée au commerce R6 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 10

Expression communication culture R7 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 10

PPP R8 0,5 0,5 2 10

Stratégie achats R9 1,5 18

Techniques du commerce international R10 3 20

Management interculturel R11 1,5 20

Portfolio Portefolio 1 1 1 1 1 30

%ressource 60% 60% 60% 55% 55% 0 0 266,5 67 0 0 0 0

FAFI

Total ECTS semestre

N° du BC BC1 BC2 BC3 BC4 BC5

intitutlé court du BC

intitutlé long du BC

N° de l'UE UE3.1 UE3.2 UE3.3 UE 3.4 UE 3.5

ECTS 7 7 8 4 4 30

Semestre 3 intitutlé court de l'UE

int. Long SAE/ressource intitutlé long de l'UE PRJ CM TD TP PRJ CM TD TP

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Pilotage d’un projet en déployant les techniques de commercialisationSAE 1 10

Démarche de création ou de reprise d'entreprise SAE 2 7 6 6 0,5 0,5 10

Dvpt d'une expertise commerciale basé sur le diagnostic de la 

stratégie client d'un secteur
SAE 3

5 5 10

% SAE 41% 43% 43% 52% 52%

Marketing Mix R1 2 16,5

Entretien de vente R2 3 15

Principes de la communication digitale R3 3 16,5

Etudes marketing R4 1,5 15

Environnement économique international R5 1,5 13,5

Droit des activités commerciales R6 0,5 0,5 0,5 12

Techniques quantitatives et représentations R7 0,5 0,5 0,5 15

Tableau de bord commercial R8 0,5 0,5 0,5 12

Psychologie sociale du travail R9 1 12

LVA - Anglais R10 0,5 1 1 16,5

LVB – Espagnol / Allemand R11 0,5 1 1 16,5

Ressources et culture numériques R12 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 12

Expression Communication Culture R13 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 15

Projet personnel et professionnel R14 0,5 0,5 0,5 6

Marketing B to B R15 4 10

Fondamentaux de la relation client R16 4 12

Portfolio Portefolio 3

%ressource 59% 57% 57% 48% 48% 0 0 0 0 0 0 218,5 30

FI FA

Total ECTS semestre
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Parcours 4 : 

 

Semestre 4 N° de l'UE UE4.1 UE4.2 UE4.3 UE4.4 UE4.5

ECTS 6 6 6 6 6 30

int. Long SAE/ressource

intitutlé court de l'UE

intitutlé long de l'UE PRJ CM TD TP PRJ CM TD TP

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Coeff dans 

l'UE

Evaluation de la performance du projet en déployant les techniques de commercialisationSAE 1 1 1 1 20

Pilotage commercial d’une organisation SAE 2 1 1 1 20

Élaboration d’ un plan d’action commercial et relationnel SAE 3 3 3 20

Stage 2 2 2 2 2

% SAE 40% 40% 40% 45% 45%

Stratégie Marketing R1 3 16,5

Négociation : rôle du vendeur et de l'acheteur R2 3 15

Conception d'une campagne de communication R3 3 16,5

Droit du travail R4 0,5 0,5 0,5 7,5

LVA : Anglais appliqué au commerce R5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 16,5

LVB appliquée au commerce R6 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 16,5

Expression communication culture R7 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 13,5

PPP R8 0,5 0,5 4

Fondamentaux management d'équipe R9 3 16,5

Relation client omnicanale R10 3 16,5

Portefolio 1 1 1 1 1

%ressource 60% 60% 60% 55% 55% 0 0 0 0 0 0 199 0

FI FA

Total ECTS semestre

N° du BC BC1 BC2 BC3 BC4 BC5

intitutlé court du BC

intitutlé long du BC

N° de l'UE UE3.1 UE3.2 UE3.3 UE 3.4 UE 3.5

ECTS 7 7 8 4 4 30

Semestre 3 intitutlé court de l'UE nb TD nb TP

int. Long SAE/ressource intitutlé long de l'UE PRJ CM TD TP

Coeff dans l'UE Coeff dans l'UE Coeff dans l'UE Coeff dans l'UE Coeff dans l'UE

Pilotage d’un projet en déployant les techniques de commercialisationSAE 1 20 10 1 2

Démarche de création d’entreprise dans 

l’évènementiel ou la communication SAE 2 7 6 6 0,5 0,5 20 10 1 2

Création d’un évènement comme outil de branding SAE 3 5 5 20 10 1 2

% SAE 41% 43% 43% 52% 52%

Marketing Mix R1 2 20 1

Entretien de vente R2 3 20 10 1 2

Principes de la communication digitale R3 3 20 1

Etudes marketing R4 1,5 10 6 1 2

Environnement économique international R5 1,5 16,5 1

Droit des activités commerciales R6 0,5 0,5 0,5 16,5 1

Techniques quantitatives et représentations R7 0,5 0,5 0,5 16,5 5 1 2

Tableau de bord commercial R8 0,5 0,5 0,5 20 4 1 2

Psychologie sociale du travail R9 1 16,5 1

LVA - Anglais R10 0,5 1 1 10 12 1 2

LVB – Espagnol / Allemand R11 0,5 1 1 12 10 1 2

Ressources et culture numériques R12 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 18 1

Expression Communication Culture R13 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 10 1 2

Projet personnel et professionnel R14 0,5 0,5 0,5 10 10 1 2

Marketing de l'évènementiel 1 R15 4 20 1

Fondamentaux de la communication de marque R16 4 20 1

Portfolio Portefolio 3 2

%ressource 59% 57% 57% 48% 48% 0 0 316 100

FI

Total ECTS semestre
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BUT 3ème année : 
Parcours 1 

 

Semestre 4 N° de l'UE UE4.1 UE4.2 UE4.3 UE4.4 UE4.5

ECTS 6 6 6 6 6 30

int. Long SAE/ressource

intitutlé court de l'UE

nb TD nb TP

intitutlé long de l'UE PRJ CM TD TP

Coeff dans l'UE Coeff dans l'UE Coeff dans l'UE Coeff dans l'UE Coeff dans l'UE

Evaluation de la performance du projet en déployant les techniques de commercialisationSAE 1 1 1 1 30 5 1 2

Pilotage commercial d’une organisation SAE 2 1 1 1 20 5 1 2
Organisation d’un évènement comme outil de 

branding SAE 3 3 3 20 5 1 2

Stage 2 2 2 2 2

% SAE 40% 40% 40% 45% 45%

Stratégie Marketing R1 3 20 1

Négociation : rôle du vendeur et de l'acheteur R2 3 20 10 1 2

Conception d'une campagne de communication R3 3 20 1

Droit du travail R4 0,5 0,5 0,5 16,5 1

LVA : Anglais appliqué au commerce R5 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 12 1 2

LVB appliquée au commerce R6 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 10 1 2

Expression communication culture R7 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 10 1 2

PPP R8 0,5 0,5 2 10 1 2

 Relations publiques et relations presse R9 3 20 1

Organisation et logistique 1 R10 2 20 4 1 2

Gestion commerciale 1 R11 1 20 1

Portfolio Portefolio 1 1 1 1 1 30 1

%ressource 60% 60% 60% 55% 55% 0 0 268,5 71

FI

Total ECTS semestre
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Parcours 2 : 
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Parcours 3 : 
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Parcours 4 : 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Détails concernant la notation de l’activité en entreprise en FI et FA: 



z 

FI : 

La note de stage est calculée  :  

Ra = note du rapport 

S = note de la soutenance 

E = note donnée par l’entreprise 

I = note d'investissement sur 40 points : recherche du stage ( /5), reporting hebdo-
madaire (/15) et activités complémentaires (/20) [entrainement rédaction, ateliers de 
préparation] 

FA :  

 
La note d'activité en entreprise est comptabilisée pour 1/3 + 1/3 rapport et 1/3 oral. 
Pas de coefficient précisé. 
 
 
 

Calendrier FI : 

 

 

 

 

 

1 V Pré-rentrée 1 D 1 M TOUSSAINT 1 V 1 L Jour de l 'an 1 J 1 V 1 L Pâques 1 M 1 S 1 L 1 J

2 S 2 L S5 2 J 2 S 2 M StageTC1S4 2 V 2 S 2 M S10 2 J 2 D 2 M 2 V

3 D 3 M 3 V 3 D 3 M 3 S 3 D 3 M 3 V 3 L 3 M 3 S

4 L Rentrée 4 M 4 S 4 L S12 4 J 4 D 4 L 4 J 4 S 4 M 4 J 4 D

5 M S1 5 J 5 D 5 M 5 V 5 L S4 5 M 5 V 5 D 5 M 5 V 5 L

6 M 6 V 6 L S8 6 M 6 S 6 M 6 M 6 S 6 L 6 J 6 S 6 M

7 J 7 S 7 M 7 J DSTC1 7 D 7 M 7 J 7 D 7 M 7 V 7 D 7 M

8 V 8 D 8 M 8 V DSTC1 8 L 8 J 8 V 8 L S11 8 M 8 S 8 L 8 J

9 S 9 L S6 9 J DSTC1AM 9 S 9 M 9 V 9 S 9 M 9 J Ascens ion 9 D 9 M 9 V

10 D 10 M 10 V 10 D 10 M 10 S 10 D 10 M 10 V 10 L 10 M 10 S

11 L S2 11 M 11 S Armistice 18 11 L StageTC1S111 J 11 D 11 L S7 11 J 11 S 11 M 11 J 11 D

12 M 12 J DSTC1AM 12 D 12 M 12 V 12 L S5 12 M 12 V 12 D 12 M 12 V 12 L

13 M 13 V 13 L S9 13 M 13 S 13 M 13 M 13 S 13 L 13 J 13 S 13 M

14 J 14 S 14 M 14 J 14 D 14 M 14 J DSTC1AM 14 D 14 M Com Chal? 14 V 14 D fête nationale 14 M

15 V 15 D 15 M 15 V 15 L S1 15 J DSTC1 15 V 15 L S12 15 M 15 S 15 L 15 J Assomption

16 S 16 L S7 16 J 16 S 16 M 16 V 16 S 16 M 16 J 16 D 16 M 16 V

17 D 17 M 17 V 17 D 17 M 17 S 17 D 17 M 17 V 17 L JURY PEDA 17 M 17 S

18 L S3 18 M 18 S 18 L StageTC1S218 J JURY PEDA 18 D 18 L S8 18 J DSTC1 18 S 18 M 18 J 18 D

19 M 19 J 19 D 19 M 19 V 19 L S6 19 M 19 V DSTC1 19 D 19 M 19 V 19 L

20 M 20 V 20 L S10 20 M 20 S 20 M 20 M 20 S 20 L Pentecôte 20 J 20 S 20 M

21 J 21 S 21 M 21 J 21 D 21 M 21 J 21 D 21 M 21 V 21 D 21 M

22 V 22 D 22 M 22 V 22 L S2 22 J 22 V 22 L 22 M 22 S 22 L 22 J

23 S 23 L 23 J 23 S 23 M 23 V 23 S 23 M 23 J 23 D 23 M 23 V

24 D 24 M 24 V 24 D 24 M 24 S 24 D 24 M 24 V 24 L 24 M 24 S

25 L S4 25 M 25 S 25 L NOEL 25 J 25 D 25 L S9 25 J 25 S 25 M 25 J 25 D

26 M 26 J 26 D 26 M StageTC1S326 V 26 L 26 M 26 V 26 D 26 M 26 V 26 L

27 M 27 V 27 L S11 27 M 27 S 27 M 27 M 27 S 27 L 27 J 27 S 27 M

28 J 28 S 28 M 28 J 28 D 28 M 28 J 28 D 28 M 28 V arrêt cours 28 D 28 M

29 V 29 D 29 M 29 V 29 L S3 29 J 29 V 29 L 29 M 29 S 29 L 29 J

30 S 30 L 30 J 30 S 30 M 30 S 30 M 30 J 30 D 30 M 30 V

31 M 31 D 31 M 31 D 31 V 31 M 31 S

Date fin de formation le 28 juin 2024

Fermetures universitaires

BUT TECHNIQUES DE COMMERCIALISATION - 1ère ANNEE

Période IUT

Vacances scolaires

Date début de formation le 4 septembre 2023

Pré-rentrée  10h

Stage 4 sem

Ratt DS

Ratt DS

Calendrier 2023 - 2024
Septembre Octobre Novembre Decembre Janvier Fevrier Mars Avril Mai Juin Juillet Aout
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Calendrier de l’apprentissage : 

DS

1 V 1 D 1 M TOUSSAINT 1 V 1 L Jour de l 'an 1 J 1 V 1 L Pâques 1 M 1 S 1 L 1 J

2 S 2 L S5 2 J 2 S 2 M 2 V 2 S 2 M 2 J 2 D 2 M 2 V

3 D 3 M 3 V 3 D 3 M 3 S 3 D 3 M 3 V 3 L s12 3 M 3 S

4 L Pré-rentrée 4 M 4 S 4 L S12 4 J 4 D 4 L 4 J 4 S 4 M 4 J 4 D

5 M S1 5 J DS Amidi 5 D 5 M 5 V 5 L S5 5 M 5 V 5 D 5 M 5 V 5 L

6 M 6 V 6 L S8 6 M 6 S 6 M 6 M 6 S 6 L 6 J 6 S 6 M

7 J 7 S 7 M 7 J 7 D 7 M 7 J 7 D 7 M 7 V 7 D 7 M

8 V 8 D 8 M 8 V 8 L S1 8 J DS Amidi 8 V 8 L 8 M 8 S 8 L 8 J

9 S 9 L S6 9 J 9 S 9 M 9 V 9 S 9 M 9 J Ascens ion 9 D 9 M 9 V

Aout

Date fin de formation le 28 juin 2023

Fermetures universitaires

BUT TECHNIQUES DE COMMERCIALISATION  - 2ème ANNEE

Période IUT

Vacances scolaires

Date début de formation le 4 septembre 2023

Pré rentrée 10h30

Soutenances

stage 8 sem

Calendrier 2023 - 2024
Septembre Octobre Novembre Decembre Janvier Fevrier Mars Avril Mai Juin Juillet

10 D 10 M 10 V 10 D 10 M 10 S 10 D 10 M 10 V 10 L 10 M 10 S

11 L S2 11 M 11 S Armistice 18 11 L 11 J 11 D 11 L S8 11 J 11 S 11 M 11 J 11 D

12 M 12 J 12 D 12 M 12 V 12 L S6 12 M 12 V 12 D 12 M 12 V 12 L

13 M 13 V 13 L S9 13 M 13 S 13 M 13 M 13 S 13 L 13 J 13 S 13 M

14 J 14 S 14 M 14 J DS 14 D 14 M 14 J 14 D 14 M 14 V 14 D fête nationale 14 M

15 V 15 D 15 M 15 V 15 L S2 15 J 15 V 15 L 15 M 15 S 15 L 15 J Assomption

16 S 16 L S7 16 J 16 S 16 M 16 V 16 S 16 M 16 J 16 D 16 M 16 V

17 D 17 M 17 V 17 D 17 M 17 S 17 D 17 M 17 V 17 L 17 M 17 S

18 L 18 M 18 S 18 L 18 J 18 D 18 L S9 18 J 18 S 18 M 18 J 18 D

19 M S3 19 J DS Amidi 19 D 19 M 19 V 19 L S7 19 M 19 V 19 D 19 M 19 V 19 L

20 M 20 V 20 L S10 20 M 20 S 20 M 20 M 20 S 20 L Pentecôte 20 J Jury péda 20 S 20 M

21 J 21 S 21 M 21 J 21 D 21 M 21 J 21 D 21 M 21 V 21 D 21 M

22 V 22 D 22 M 22 V 22 L S3 22 J DS Amidi 22 V 22 L 22 M 22 S 22 L 22 J

23 S 23 L 23 J 23 S 23 M 23 V 23 S 23 M 23 J 23 D 23 M 23 V

24 D 24 M 24 V 24 D 24 M 24 S 24 D 24 M 24 V 24 L 24 M 24 S

25 L S4 25 M 25 S 25 L NOEL 25 J Jury péda 25 D 25 L S10 25 J 25 S 25 M 25 J 25 D

26 M 26 J 26 D 26 M 26 V 26 L 26 M 26 V 26 D 26 M 26 V 26 L

27 M 27 V 27 L S11 27 M 27 S 27 M 27 M 27 S 27 L S11 27 J 27 S 27 M

28 J 28 S 28 M 28 J 28 D 28 M 28 J 28 D 28 M 28 V 28 D 28 M

29 V 29 D 29 M 29 V 29 L S4 29 J 29 V 29 L 29 M 29 S 29 L 29 J

30 S 30 L 30 J 30 S 30 M 30 S 30 M 30 J 30 D 30 M 30 V

31 M 31 D 31 M 31 D 31 V 31 M 31 S

Ratt DS

Soutenances

DS

1 V 1 D 1 M TOUSSAINT 1 V 1 L Jour de l 'an 1 J DS Amidi 1 V 1 L Pâques 1 M 1 S 1 L 1 J

2 S 2 L S5 2 J 2 S 2 M 2 V 2 S 2 M 2 J 2 D 2 M 2 V

Mai Juin Juillet Aout

BUT TECHNIQUES DE COMMERCIALISATION - 3ème ANNEE

Période IUT

Vacances scolaires

Date début de formation le 4 septembre 2023

Pré-rentrée 9h

STAGE 14 sem

Soutenances Date fin de formation le 28 juin 2024

Fermetures universitaires

Calendrier 2023 - 2024
Septembre Octobre Novembre Decembre Janvier Fevrier Mars Avril

3 D 3 M 3 V 3 D 3 M 3 S 3 D 3 M 3 V 3 L 3 M 3 S

4 L Pré-rentrée 4 M 4 S 4 L S12 4 J 4 D 4 L 4 J 4 S 4 M 4 J 4 D

5 M S1 5 J DS Amidi 5 D 5 M 5 V 5 L s5 5 M 5 V 5 D 5 M 5 V 5 L

6 M 6 V 6 L S8 6 M 6 S 6 M 6 M 6 S 6 L 6 J 6 S 6 M

7 J 7 S 7 M 7 J 7 D 7 M 7 J 7 D 7 M 7 V 7 D 7 M

8 V 8 D 8 M 8 V 8 L s1 8 J 8 V 8 L 8 M 8 S 8 L 8 J

9 S 9 L S6 9 J 9 S 9 M 9 V DS Amidi 9 S 9 M 9 J Ascens ion 9 D 9 M 9 V

10 D 10 M 10 V 10 D 10 M 10 S 10 D 10 M 10 V 10 L 10 M 10 S

11 L S2 11 M 11 S Armistice 18 11 L 11 J 11 D 11 L 11 J 11 S 11 M 11 J 11 D

12 M 12 J 12 D 12 M 12 V 12 L 12 M 12 V 12 D 12 M 12 V 12 L

13 M 13 V 13 L S9 13 M 13 S 13 M 13 M 13 S 13 L 13 J 13 S 13 M

14 J 14 S 14 M 14 J 14 D 14 M 14 J 14 D 14 M 14 V 14 D fête nationale 14 M

15 V 15 D 15 M 15 V 15 L s2 15 J 15 V 15 L 15 M 15 S 15 L 15 J Assomption

16 S 16 L S7 16 J 16 S 16 M 16 V 16 S 16 M 16 J 16 D 16 M 16 V

17 D 17 M 17 V 17 D 17 M 17 S 17 D 17 M 17 V 17 L 17 M 17 S

18 L S3 18 M 18 S 18 L 18 J 18 D 18 L 18 J 18 S 18 M JURY PEDA 18 J 18 D

19 M 19 J DS Amidi 19 D 19 M 19 V 19 L 19 M 19 V 19 D 19 M 19 V 19 L

20 M 20 V 20 L S10 20 M 20 S 20 M 20 M 20 S 20 L Pentecôte 20 J 20 S 20 M

21 J 21 S 21 M 21 J 21 D 21 M 21 J 21 D 21 M 21 V 21 D 21 M

22 V 22 D 22 M 22 V 22 L s3 22 J 22 V 22 L 22 M 22 S 22 L 22 J

23 S 23 L 23 J 23 S 23 M 23 V 23 S 23 M 23 J 23 D 23 M 23 V

24 D 24 M 24 V 24 D 24 M 24 S 24 D 24 M 24 V 24 L 24 M 24 S

25 L S4 25 M 25 S 25 L NOEL 25 J DS+JuryPeda 25 D 25 L 25 J 25 S 25 M 25 J 25 D

26 M 26 J 26 D 26 M 26 V 26 L 26 M 26 V 26 D 26 M 26 V 26 L

27 M 27 V 27 L S11 27 M 27 S 27 M 27 M 27 S 27 L 27 J 27 S 27 M

28 J 28 S 28 M 28 J 28 D 28 M 28 J 28 D 28 M 28 V 28 D 28 M

29 V 29 D 29 M 29 V 29 L s4 29 J 29 V 29 L 29 M 29 S 29 L 29 J

30 S 30 L 30 J 30 S 30 M 30 S 30 M 30 J 30 D 30 M 30 V

31 M 31 D 31 M 31 D 31 V 31 M 31 S

DS

Ratt DS

So
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Licence Professionnelle CPBA : 
 

 

- Détails concernant la notation de l’activité en entreprise, dans le cadre de l’alternance : 

 

 

 

 

 

 

 

 

BLOC MODULE INTITULE THÈME NOMBRE D'HEURES ECTS 

BLOC 1 

Compétences théo-
riques 

 

Module 1 

La banque et le 
système bancaire 

Les acteurs du système ban-
caire et financier 

24.5 H 

7 séances de 3.5 H 

Mercredi après-midi 

6 

La banque et le l'entreprise 

(Analyse financière) 

21 H 

6 séances de 3.5 H 

 

L'environne-
ment ban-
caire et les 
risques 

L'environnement financier et 
risques 

21H 
6 séances de 3.5 H 

4 

L'économie du risque et l'assu-
rance 

21H 

6 séances de 3.5 H 

 

L'environne-

ment juridique 

et fiscal 

 

L'environnement juridique 24.5H 

7 séances de 3.5H 
4 

L'environnement fiscal  

BLOC 2 

Compétences trans-
versales 

(environnement pro-
fessionnel, numé-

rique et linguistique) 

Module 4 Ouverture 

Mathématiques finan-
cières 

21H 

6 séances de 3.5H 

6 

  

Informatique (logiciels) 

2ème semestre Jeudi 
matin 

21H 

6 séances de 3.5H 

Anglais financier de la 
banque-assurance 

21H 

6 séances de 3.5H 

BLOC 3 

Compétences poly-
techniques 

 

Polytechnique 

 14.5H 

4  24.5H 

Module 8 Projet tuteuré 

Réalisation et suivi des mé-
moires étudiants 

35 h 

10 séances de 3.5 H 
6 35 h 

10 séances de 3.5 H 

Module 9 Activité 

Professionnelle 

Suivi des étudiants en entre-
prise 

20 semaines en entre-

prise 
6 

e 



z 

Calendrier : 

Date de pré-rentrée                    : 04/09/23 

Date de rentrée                            : 04/09/23 

Date de bilan intermédiaire       : 25/01/24 

Date de dépôt des mémoires    : 11/06/24 

Date de l’arrêt des cours            : 18/06/24 

Date de soutenances d’activité : 18/06/24 

Date de Jury                                  : 02/07/24 

 


