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Maquette du BUT TC-Valenciennes
BUT 1¢¢ année :

N° du BC BC1 BC2 BC3

intitutlé court du BC Marketing Vente Communication

intitutlé long du BC

Total ECTS semestre

N° de I'UE UE3.1 UE3.2 UE3.3
ECTS 11 11 8 30
Semestre 1 intitutlé court de I'UE FI FA
int. Long SAE/ressource intitutlé long de I'UE PR} [CM |TD TP PR} [CM |TD TP
Coeff dans I'UE | Coeff dans I'UE | Coeff dans I'UE
Situer une offre simple sur un marché SAE 1 6 12 20
Démarche de prospection SAE 2 6 12 20
Création d’u support « print » SAE 3 5 10 20
% SAE 40%| 43% 40%
Fondamentaux du marketing et comportement du
consommateur R1 25 35 5 30
Fondamentaux de la vente R2 3 20| 65 2 18
Fondamentaux de la communication commerciale R3 2 20 2 16
Etudes Marketing 1 R4 0,5 0,5 20 4 14
Environnement économique de I'entreprise RS 1 16,5 3 14
Environnement juridique de I'entreprise R6 05 1 16,5 2 14
Techniques quantitatives et représentations R7 05 15 10| 75 4 14
Eléments financiers de I'entreprise RS 05 05 12 2 10
Réle et organisation de I'entreprise R9 1 12 2 10
Initiation a la conduite de projet R10 05 05 4 4 2 6
Langue A appliquée au commerce - 1 R11 0,5 1 10 20 4 16
Langue B appliquée au commerce - 1 R12 0,5 1 10 10! 4 16
Ressources et culture numériques - 1 R13 0,5 1 0,5 10 9 4 16
Expression Communication Culture - 1 R14 0,5 1 0,5 10 10| 4 16
Projet personnel et professionnel R15 0,5 0,5 0,5 6| 2 12
Portefolio 10| 4,5
Y%ressource 60% 57% 60% 0 0 206 117 0 48 287 0
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Semestre 2 N° de I'UE UE3.1 UE3.2 UE3.3 Total ECTS semestre
ECTS 11 11 8 30
Communicatio
intitutlé court de I'UE Marketing Vente n
int. Long SAE/ressource Fl FA
intitutlé long de I'UE PR} |[CM |TD |TP PR) |[CM |TD TP
Coeff dans I'UE |Coeff dans I'UE |Coeff dans I'UE
Marketing mix SAE1 3 10 9 20
Initiation au jeu de role de négociation SAE 2 3 10 9 20
Projet de communication commerciale SAE 3 2 10 9 20
Projet transverse s2 SAE 4 1 1 1 15 5 20
Stage S2 SAE 5 1 1 1
% SAE 33% 36% 33%
Marketing mix R1 2 20 4 14
Prospection et négociation R2 3 7,5 7,5 2 12
Moyens de la communication commerciale R3 2,5 20 4 14
Etudes Marketing 2 R4 1,5 14 3,5 2 12
Relations contractuelles commerciales R5 0,5 0,5 0,5 15 4 14
Techniques quantitatives et représentations R6 0,5 0,5 0,5 15 6| 4 13
Colts, marges et prix d'une offre R7 0,5 0,5 0,5 12 6| 2 8
Connaissance des canaux de commercialisation et distriR8 1 15 2 12
Psychologie sociale R9 0,5 0,5 15 4 14
Gestion et conduite de projet R10 0,5 0,5 6 4 2 8
Langue A appliquée au commerce - 2 R11 0,5 0,5 0,5 10 20 3 10
Langue B appliquée au commerce - 2 R12 0,5 0,5 0,5 10 10| 3 10
Ressources et culture numériques - 2 R13 0,5 0,5 0,5 9 10 45| 13,5
Expression Communication Culture - 2 R14 0,5 0,5 0,5 10 10| 45| 13,5
PPP-2 R15 0,5 0,5 0,5 2 5 2 6
PORTFOLIO Portefolio 1 1 1 5 12
Y%ressource 67% 64% 67% 0 0 231 114 0 47 266 0
eme ‘A -
BUT 2°™¢ année :
Parcours 1
N° du BC BC1 BC2 BC3
intitutlé court du BC e
Vente ion
intitutlé long du BC
N° de I'UE UE3.1 UE3.2 UE3.3 UE34 UE3.5 Total ECTS semestre
ECTS 7 7 8 4 4 30]
intitutlé court de
Semestre 3 I'VE Fl FA
int. Long SAE/ressource intitutlé long de I'VE PRJ CM D TP PRJ CM TD TP
Coeff dans | Coeff dans | Coeff dans
I'VE I'VE I'VE
Pilotage d'un projet en déployant les techniques de commercialisation SAE1 2 10 10
Démarche de création d'entreprise en contexte digital SAE 2 7 6 5 05 05 20 10 10
Analyser d'une activité digitale SAE 3 5 5 20 10 10
% SAE 41% 43% 43% 52% 52%)
Mix R1 2 20 16,5
Entretien de vente R2 3 20 10| 15
Principes de la digitale R3 3 20 16,5
Etudes marketing R4 15 10 6| 15
i économique ir RS 15 16,5 13,5
Droit des activités commerciales R6 0,5 0,5 05 16,5 12
Techni itatives et R7 05 05 05 16,5 5| 15
Tableau de bord commercial R8 05 05 05 20 4 12
hologie sociale du travail R9 1 16,5 12
LVA - Anglais R10 05 1 1 10 12) 16,5
LVB — Espagnol / Allemand R11 0,5 1 1 12 10 16,5
Ressources et culture numériques R12 0,5 0,5 0,5 05 0,5 18 12
Expression Communication Culture R13 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5! 10 10| 15
Projet personnel et professionnel R14 05 05 05 10 10) 6
Stratégie de création digitale R1S 4 20 15
Créativité et innovation R16 4 20 15
Portfolio Portefolio 3| 3
%ressource 59% 57% 57% 48% 48% 0 0 316 100 0 0 2265 30
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Semestre 4 N° de I'UE UE4.1 UE4.2 UE4.3 UE4.4 UE4.5 Total ECTS semestre
ECTS 6 6 6 6 6 30|
intitutlé court de
. I'VE
int. Long SAE/ressource FI FA
intitutlé long de
I'VE PRJ CcM TD TP PRJ CM TD TP
Coeff dans |Coeff dans Coeff dans
I'UE I'UE I'UE
Evaluation de la performance du projet en déployant les techniques de
commercialisation SAE 1 6 1 1 30 5| 10|
Pilotage commercial d’'une SAE 2 1 1 1 20 5 10|
Création de site web SAE 3 3 3] 20 S| 10
Stage 2 2 2 2 2
% SAE 60%) 40%) 40% 45% 45%
Stratégie Marketing R1 3 20 16,5
Négociation : réle du vendeur et de I'acheteur R2 3 20 10 15
[« ion d'une de i R3 3 20 16,5
Droit du travail R4 0,5 0,5 05 16,5 75
LVA : Anglais appliqué au commerce RS 0,5 0,5 05 05 0,5 10 12| 16,5
LVB appliquée au commerce R6 0,5 0,5 05 05 0,5 10 10| 16,5
Expression communication culture R7 0,5 0,5 05 05 0,5 10 10| 135
PPP RS 05 05 2 10| 4
Conduite de projet digital R9 1,5 20 16,5
Stratégie e-commerce R10 15 20 14]
Business model R11 3 20 14
Portfolio Portefolio 1 1 1 1 1 30
Yeressource 40%) 60%) 60% 55%) 55%) 0 0 2685 67 0 0 1805 0
Parcours 2 :
N° du BC BC1 BC2 BC3 BC4 BCS
intitutlé court du BC
1é long du BC
N° de I'UE UE3.1 UE3.2 UE3.3 UE3.4 UE3.5 Total ECTS semestre
ECTS 7 7 8 4 4 30
intitutlé court
de I'UE
Semestre 3 FI
intitutlé long de
int. Long SAE/ressource I'VE PRJ c™m D TP
Coeff dans |Coeff dans [Coeff dans |Coeff dans |Coeff dans
I'UE I'UVE I'UE I'UE I'UE
Pilotage d’un projet en déployant les techniques de
commercialisation SAE 1 20 10
Démarche de création d'entreprise a l'international |SAE 2 7 6 6 0,5 0,5 20 10
Etude et sélection des marchés pour déployer I'offre| SAE 3 5 5 20 10,
% SAE 41% 43% 43% 52%) 52%
Marketing Mix R1 2 20
Entretien de vente R2 3 20 10
Principes de la communication digitale R3 3 20
Etudes marketing R4 15 10 6|
Environnement économique international RS 1,5 16,5
Droit des activités commerciales R6 0,5 05 05 16,5
Techniques quantitatives et représentations R7 0,5 0,5 0,5 16,5 5
Tableau de bord commercial RS 0,5 0,5 0,5 20 4
Psychologie sociale du travail R9 1 16,5
LVA - Anglais R10 0,5 1 1 10 12|
LVB — Espagnol / Allemand R11 0,5 1 1 12 10|
Ressources et culture numériques R12 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 18
Expression Communication Culture R13 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 10
Projet personnel et professionnel R14 0,5 0,5 0,5 10 10
Stratégie et veille a l'international R15 4 20
Marketing et vente a l'international R16 4 20
Portfolio Portefolio 3]
Y%ressource 59% 57% 57% 48% 48% 0 0 316 100
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Semestre 4 ‘N" de 'VE UE4.1 UE4.2 UE4.3 UE4.4 UE4.5 Total ECTS semestre
ECTS 6 6 6 6 6 30]
intitutlé court
int. Long SAE/ressource GellE FI
intitutlé long de
I'VE PRJ CcM TD TP
Coeff dans [Coeff dans |Coeff dans |Coeff dans |Coeff dans
I'UE I'UE I'UE I'UE I'UE
Evaluation de la performance du projet en
déployant les techniques de commercialisation SAE 1 1 1 1 30 5
Pilotage commercial d’une organisation SAE 2 1 1 1 20 5
Développement de I'offre a I'international SAE 3 3 3 20 5
Stage 2 2 2 2 2
% SAE 40%)| 40%)| 40%)| 45%| 45%|
Stratégie Marketing R1 3 20
Négociation : réle du vendeur et de |'acheteur R2 3 20 10|
Conception d'une campagne de communication R3 3 20
Droit du travail R4 0,5 0,5 0,5 16,5
LVA : Anglais appliqué au commerce RS 0,5 0,5 05 0,5 0,5 10 12
LVB appliquée au commerce R6 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 10
Expression communication culture R7 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 10
PPP R8 0,5 0,5] 2 10|
Stratégie achats R9 15 18
Techniques du commerce international R10 3 20
Management interculturel R11 1,5 20
Portfolio Portefolio 1 1 1 1 1 30
Yressource 60% 60% 60% 55% 55%) 0 0 2665 67
Parcours 3 :
N° du BC BC1 BC2 BC3 BC4 BCS
intitutlé court du BC
intitutlé long du BC
N°de I'VE UE3.1 UE3.2 UE3.3 UE3.4 UE3.5 Total ECTS semestre
ECTS 7 7. 8 4 4 30|
Semestre 3 intitutlé court de I'UE FI FA
int. Long SAE/ressource intitutlé long de I'UE PRJ ™M TD TP PRJ M D TP
Coeff dans |Coeff dans |Coeff dans |Coeff dans |Coeff dans
I'UE I'UE I'UE I'UE I'VE
Pilotage d’un projet en déployant les techniques de commerci{ SAE 1 10|
Démarche de création ou de reprise d'entreprise SAE 2 7 6 6| 0,5 0,5! 10|
Dvpt d'une expertise commerciale basé sur le diagnostic de la A€ 3
stratégie client d'un secteur 5 5 10|
% SAE 41% 43% 43% 52% 52%
Marketing Mix R1 2 16,5
Entretien de vente R2 3 15
Principes de la communication digitale R3 3 16,5
Etudes marketing R4 1,5 15
Environnement économique international RS 15 13,5
Droit des activités commerciales R6 0,5 0,5 0,5 12
Techniques quantitatives et représentations R7 0,5 0,5 0,5 15
Tableau de bord commercial R8 0,5 0,5 0,5 12
Psychologie sociale du travail R9 1 12
LVA - Anglais R10 0,5 1 1 16,5
LVB — Espagnol / Allemand R11 0,5 1 1 16,5
Ressources et culture numérigues R12 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5! 12
Expression Communication Culture R13 05 0,5 05 05 0,5 15
Projet personnel et professionnel R14 0,5 0,5 0,5 6
Marketing B to B R15 4 10
Fondamentaux de la relation client R16 4 12
Portfolio Portefolio 3
Y%ressource 59% 57% 57% 48% 48%) 0 0 0 0 0 0 218,5 30
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Semestre 4 N°de I'UE UE4.1 UE4.2 UE4.3 UE4.4 UE4.5 Total ECTS semestre
ECTS 6 6 6 6 6 30
intitutlé court de I'UE
int. Long SAE/ressource Fl FA
intitutlé long de I'UE PRJ M D TP PRJ ™M 0 TP
Coeff dans |Coeff dans |Coeff dans |Coeff dans |Coeff dans
I'UE I'VE I'UE I'UE I'VE
Evaluation de la performance du projet en déployant les techr] SAE 1 1 1 1 20
Pilotage commercial d’'une organisation SAE 2 1 1 1 20
Elaboration d’ un plan d’action commercial et relationnel SAE 3 3 3 20!
Stage 2 2 2 2 2
% SAE 40% 40% 40% 45% 45%
Stratégie Marketing R1 3 16,5
Négociation : réle du vendeur et de I'acheteur R2 3 15
Conception d'une campagne de communication R3 3 16,5
Droit du travail R4 0,5 05 05 75
LVA : Anglais appliqué au commerce RS 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5! 16,5
LVB appliquée au commerce R6 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5! 16,5
Expression communication culture R7 0,5 05 05 05 0,5 135
PPP R8 05 0,5 4
Fondamentaux management d'équipe R9 3 16,5
Relation client omnicanale R10 3 16,5
Portefolio 1 1 1 1 1
Jressource 60%)| 60% 60%) 55%) 55%, 0 0 0 0 0 0 199
Parcours 4 :
N° du BC BC1 BC2 BC3 BC4 BC5
intitutlé court du BC
intitutlé long du BC
N° de I'UE UE3.1 UE3.2 UE3.3 UE 3.4 UE3.5 Total ECTS semestre
ECTS 7 7 8 4 4 30!
Semestre 3 intitutlé court de I'UE FI nbTD [nbTP
int. Long SAE/ressource intitutlé long de I'UE PRJ ™M ™ TP
Coeff dans I'UE |Coeff dans I'UE | Coeff dans I'UE [Coeff dans I'UE |Coeff dans I'UE
Pilotage d’un projet en déployant les techniques de c{SAE 1 20 10 1
Démarche de création d’entreprise dans
I’événementiel ou la communication SAE 2 7 6 6 0,5 0,5 20 10 1
Création d’un évenement comme outil de branding |SAE 3 5 5 20 10 1
% SAE 41% 43% 43% 52% 52%,
Marketing Mix R1 2 20 1
Entretien de vente R2 3 20 10 1
Principes de la communication digitale R3 3 20 1
Etudes marketing R4 1,5 10! 6 1
Environnement économigue international RS 1,5 16,5 1
Droit des activités commerciales R6 0,5 0,5 05 16,5 1
Techniques quantitatives et représentations R7 0,5 0,5 0,5 16,5 5 1
Tableau de bord commercial R8 0,5 0,5 0,5 20! 4 1
Psychologie sociale du travail R9 1 16,5 1
LVA - Anglais R10 0,5 1 1 10, 12 1
LVB — Espagnol / Allemand R11 0,5 1 1 12 10 1
Ressources et culture numériques R12 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 18 1
Expression Communication Culture R13 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10! 10! 1
Projet personnel et professionnel R14 0,5 0,5 0,5 10 10 1
Marketing de I'événementiel 1 R15 4 20 1
Fondamentaux de la communication de marque R16 4 20 1
Portfolio Portefolio 3
% 59% 57% 57% 48% 48% 0 0 316 100
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Semestre 4 N° de I'UE UE4.1 UE4.2 UE4.3 UE4.4 UE4.5 Total ECTS semestre
ECTS 6 6 6 6 6 30
intitutlé court de I'UE
int. Long SAE/ressource Fl nbTD [nbTP
intitutlé long de I'UE PRJ CM TD TP
Coeff dans I'UE |Coeff dans I'UE |Coeff dans I'UE |Coeff dans I'UE |Coeff dans I'UE
Evaluation de la performance du projet en déployant|SAE 1 1 1 1 30! 5 1 2
Pilotage commercial d’une organisation SAE 2 1 1 1 20 5 1 2
Organisation d'un evenement Comme outil de
branding SAE 3 3 3 20 5 1 2
Stage 2 2 2 2 2
% SAE 40%)| 40%)| 40%)| 45%| 45%
Stratégie Marketing R1 3 20 1
Négociation : réle du vendeur et de I'acheteur R2 3 20 10 1 2
Conception d'une campagne de communication R3 3 20 1
Droit du travail R4 0,5 0,5 0,5 16,5 1
LVA : Anglais appliqué au commerce RS 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 12 1 2
LVB appliquée au commerce R6 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10 10 1 2
Expression communication culture R7 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5 10! 10! 1 2
PPP R8 0,5 0,5 2 10, 1 2
Relations publiques et relations presse R9 3 20! 1
Organisation et logistique 1 R10 2, 20! 4 1 2
Gestion commerciale 1 R11 1] 20 1
Portfolio Portefolio 1 1 1 1 1 30 1
Yressource 60% 60% 60% 55% 55% 0 0 2685 71

BUT 3™ année :
Parcours 1
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intitutlé long du BC
N de I'UE 3] UEGZ UEG UEG4 UEGE tal ECTS semestre
| ECTS 5 [
Semestre § inttutle court Vente [T ing [E- T F
Parcours aves = PR
lequel I'élément Vente c Marketing | business | imunéré pour
int. Long SAEMessource int. Court SAENessour{ Elément mutualij est mutualisé | intitutlé long del CEIEd 3 affichage EDT _ |uolCM_ |walTD |uol TP |uelCh_ |ual 7O [ual TP
h TCoeff dans 1| Coeff dans | Coeff dans M1 Cosh dans I Costt dans I Autenomie
1 FTCWFISG-Developpement d'un projet digital SAET [E | 7 [l
B % SAE I 507 [ A E
3 PRI Stratégie d entreprize | T ) E L
4 pRANE hégonier dans des 1 RE.0; 3 20} 12]
+ BR0S.03 Financement et régulation de [Economie H B
F5.04 Droit des activités 6.0 iE|
Fi5.05 Analyze financiére Fi5.0" 18]
Fi6.06 Ainglais appligué au commeroe -6 RGO o o 0 [ |
Fi5.07 LY appliguée au commerce -5 A5 0, o, 0.5 0.5 5
Fi5.03 Expression. communication, culture -5 R0 2]
RE03FPF-5 R0 i, i, [ [ il
] Fieszources et culture numer| FICM 3ppligué 3leh HY REMOEE, 0. 0. |
| anagement de |a oréatiite  Management de la créativite et de finnovation REMOEE 1 5|
h Fiférencement Fétérencement REMDEE, i H |
3 & et e-or] Stratégie social media et e-CRM REMDEE. 1.5} 17
Business Modsl -2 Business model2 REMOEE, E Ell
| i Stratégie de contenu et rédad] Stratégie de contenu ef rédaction web’ REMDEE. 1 17 8|
3[R Logistique et supply chain__| Logistique et supply chain_| Fi5.MDEE. 0,5} 1] 18]
+ fMODULE FOLYTECHNIGUE | P 0 [ 7]
i fPortiolio 55 | Fortefalin o i i Ell
56% 507 [ [ 667 0] ] 365 87 [l [l [
3 Bloc de compéten: N du BC IEE] ECz ECE BCt ECh
3 intitutlz court du BC
3
UEEZ UEE.Z UEE4 UEES ECTS semestre
h 5 []
) [Semestie 6 T 2
“eIPRd nan
rémunéré pour
int_ Long SAE# int. Court SAEHessour| Elément mutualijest muty: intitutlé long de FUE affichage EDT _ volCM |uolTD [wol TP |volCh |valTD  |ual TR
Coeff dans M| Coeff dans M| Coeff dans M| Coel dans I Coeff dans I Autonomie
Stage MOEE - b -56 SAE1 1 1 4 4 20}
oo T g g Porsfolia E E E &5 E B
g % SAE 6% 607 [ 50
3
4 [RE0T: Satégie denteprise - 2 [ Stratégie dentreprize 2 | FiE.01 g 0] | [E|
5 fRE.02 - Wiégosier dans =péd| NEqosier dans des & i H FE.02 [ E | 15} 1}
& fREMDEE.02 : Trafic analyze dsudience | RE.MOEE.0Z | 20| 7|
7 FREMDEE 04 : Formalisation et sécurisation dun businessmadel | REMDEE 04 s
3 Xressource 40%] 40%] 5| 0] 105 22] 0 0 0:

Parcours 2 :
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Bloc de anpéP' du BC [EC1 BCZ BC3 BC4 BCS BCE
itutlé court du BC|
ong du BC
UEsz _ |UE53  [Uesd  |UESS  |UES6  |FCTS semestre
B 5 0| 10 10 30]
5 intitutlé court de 'UE Fl b TO! b TF FA
parcours wal PRI ol PR
avec nen nen
lequel rémunéré rémunéré
'élément pour pour
est sffichage sffichage
int. Long |int. Court|Elément nl ~ tualis |intitutié long de rUE| EDT wolCM__ |uolTD |uclTP EDT wolCM__ |ualTD |uclTP
Cosif dans [ Coelf dans | Coeff dans | Coeff dans | Coefl dans | Coeft dans | Autonamie
TCVFIS5-Projet de communioation évenementis| SAE 1 E [ 0 0] 7] 3|
SHEZ
SAES
I I SAE4
| | SAES
| | SAE6
> SAE 31 33 0x 333 365 #ONAD!
F5.01 Stiatégie dentreprize - 1 F5.01 E )| |
F5.02 Mégocier dans des contentes speoiliques JFo.02 3 zgl B
R05.03 Financement et iégulation de [Sconomie| F5.03 E T _|
F5.04 Droit des activitgs commenciales - 2 Fi5.04 [ i 4 7]
FE.05 Analyse financidie FE.05 [ 1 T 4
FE.08 Anglais sppliqué aucommerce -5 FE.06 0] 0 05 0| T B
FE.07 LVE sppliqués au commerce - 5 FE.07 0] 05 05 0.5 T B
FE.08 Expression, communication, culuie -5 |Fi5.08 1 1 20| B
R5.03PPP-5 R5.03 0.5] 0.5 0.5 0.5 10
RSBI10__|ACN appliquées suBusiness Interna] A5 6110 05 0.5 T 6|
RSEIT__| Approvissionnement REELT g 20 4
FEBI12__| Tecihriques de Commeroe inteima s BL1Z B 75| B
FEBI13__|DroitInternational REELTS B 20
F5BIT__|Logistic supplay chain | NG B 20 B
FSEI15 | Marketing fichat N 05 5] 2]
SAE BN 01| Conduite  une mission import ou er i BT E [ 7! 7 05} &0 El
MODOLE POLYTECHHIGUE P 0.5] 05
Fortfolio 35 | | Partefolio 0] 0} [ [N 105 20 |
ressour [ BT 0 67 [EPA 10| | 41 10 | 0| 0| 45 3
Bloc de comp&{N du BC [BC1 BCZ BC3 BC4 BCS BCE
t1& court du BC
té long du BC
N de FUE[UEG.T UEEz  |UEG.s  [UE6d  |UEGS  [UEGG  |ECTS semestre
ECTS | B B 0f 10 10 30]
Semestre 6 intitutlé court de F'UE Fl nbTD  [nbTP i
parcours ol PR val PRJ
avec non non
lequel rémunéié rémunéré
I'élément pour pour
est affichage affichage
int_Long {int. Court|Elément n mutualis_|intitutlé long de I'UE| EOT wlCH_ |wol D [wal TP EDT wiCM_ |walTD_ |udlTP
Cosft dans| Cosff dans | Cosft dans | Cosff dans | Costf dans | Cosft dans | Autanamie
Stage - suatégie de marque ot Svénementisl - 54 SAE 1 q q &0 2|
Partfalio Portefalio E 2| B H z| 5
SRE3 20|
SRE4
SRES 20|
SAEE
= SAE [ 60 0 B0 [ 30
RE.01. Sud Stategie denueprise 2 | E 0] [H
FI6.02 - N&] Négocier dans des contestes specii| o 02 of B 0] T 0
FI6.61.03 . o Anglais appliqué au Business Inteing F6 BLO3 i 3
FG.6L04. | LVE appliquée au commeros intemna] F6 ELOY q i q
P a0 402 0% 40z 402 200 60 0| 05| z2 0| 0| 0 [

Parcours 3 :
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LUES.2 UES.3 UES.4 UES.S
5 5 0 ] i
Semestte § intitutlé courn de 'UE Fa
parcours avec
lequel I'élément
int. Long SAElessource int. Court SAElreq Elément mutualis est mutualisé | intitutlé long de I'UE wolCM_ ualTOD |ual TP
Coeff dans | Cosff dans '] Cosff dans | Cosff dans I'] Coeff dans I'] Autoromie)
TCWFASS-Mise en sewre et pilotage de |a stratégie cliznt d une entreprise ] SAE1 g g 0 T 7 05 &0 5
> SAE 44y S A Sdy: S
F5.01 Stratégie dentreprise - 1 E 0]
F5.0Z Négonier dans des conlentes spéoifiques - 1 3 0 i
ROS.03 Financement et régulation de [£conami 2] 1]
Fi5.04 Dhoit des activités commerciales - 2 1
FI5.05 Analyse finansiére 1 4
E.0B Anglsis appliqué au commerce -5 05 0.5 05 05| 15|
LVE appliquée au commerce -5 05 0.5 05 [ 1
F5. 08 Expression, communication, culture -5 20|
R Sl 05 0.5 05 0.5 10
10 Ressources et cultre numériques appliquées au business déusloppement et management de (2 05 05 1 &l
11 Développement des pratiques managérisles Z] 25 [5
2. Management de la valeur clisnt 0| 7] 25 6
13 : Marketing des services [i 3 30 &
19 Pllatage de l$quipe commerciale . 7] i 25
ODULE FOLYTECHNIGUE | F 0.5] 0.5}
Partfolio 55 | Fontefalio [i [ [i [i Z0
Yressource 563 S A 467 EiA 05 365 67
BCz BC3 BCd BCS
LEE.2 UEE.3 UEG.4 LEG.S
7 3 q 5
Semestre 6 intitutlé court de F'UE Fi
parcours avec
lequel I'élément
int. Long SAElessource int. Court SAE{res Flément mutualis est isé | intitutlé long de 'UE volCM_ |valTOD |wal TR
Coeff dans [ Cosff dans 1] Cosff dans [ Coeff danz 1] Coeff dans I1] Autonomis)
Stage. BOMAC - Business développement et management d |a relation client 55 | SAE1 1 1 4] 4] [ 20
Fartalio I I | Fonefalin Z] 2] Z] Z] 65 0 5]
% SAE [iPA EIPA ] [P [iPA
R 6.01: Stratégie dentreprize - 2 [ Stratégie dentreprise 2 | RE.01 2] 0} 1g|
Fi 6.0 : Négocier dans des contees spéciliqu] Négocier dans des contemtes spécifiques 2 FE.0Z [i E 1 i1
RE.BDMPL. 03 : Management des comptes-olés (KAM) | | RE.BOMRC.03 q ng 7]
F6. BOMRLC. 04 Nouve aux comportements des clients | | F6.50MRC.04 4 15
“ressource 40 EIPA 40 40 125 05 22
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Eloc de compétence [N- du BC ECi e BCa |BCe BCS
tlE court du BC '— [
intitutlé long du BC.
N de I'UE UES UES2 153 =3 tal ECTS semestre
ECTS [ ] 30
Semestre 5 TtiutIE court de TUE T T
CEGT
rémunéré pour
int. Long SAElressource int. Court SAE#essource Elément itutlé lang de FUE affichage EOT__ [uolch [wal D Jual TP ualcw |uoi7o fuaiTe
‘Coveff dans M Coelt dans T| Coeff dans (1] Cosif dans M Cosh dans | Sutanomiz
TCYFIZE-Projet | | S g 7 105] £ 6] [l
[ | |saE2 |
| B |d [T 502 0%
P01 Siratégie denueprize 1 R 3 )
F5.02 Nagosier dans des contemes specligues - 1 FE.0Z g El 7
F05.0 réqulation de M4conamis FE03 E |
_RG.04 Droit d tivité: - F5.04 1) 15|
505 Analyse financiére FI5.05 i G| 4
_F5.08 Aingl liqué au commerce -6 F5.05 05} [ 05} 0.5} 18] B
507 LVES appliquée au commerce - & GEI 05 [ 05 [ G| E
Fi5.03 Expression, ication, culture -5 R0 1] zgl E
FEUIFFP & T FE.09 1
5. 51VIE 10 Fiezz ources ot culturs rmend FICH appliquees & [a stratégie de marque ot 3 (408 Fi5. 5| §
A SNVIE. 1 Stralégie de développement de Stratéqie de dé Fi5.5 |
F55ME 12 Mark eting di I ing di 1a marque. F5 | §
F5.5ME 13 Gestion - estion F5.5! 12|
A5SME. M Drganiz-tion ot logistique - 2_| Organisatian et logistiqus-2 REE G| 3
5 B i [ol i RS zil i8]
FEEME I [Wark eting de 2vénementiel Fi6.3 [
MODULE FOLYTECHMIGUE P |
Portfolio 55 Forteroin el
105] [l 365 &7 0| 0| q
c de compétence |[N_du BC BT
UE court du BC
ntitutlé long du EC
N de I'UE UG UEG.2Z UEG4 UEGS tal ECTS semestre
TS 0 [ 7 30
Semestre & TtituliE court de FUE T T
PRGN
|rémunéré pour
int. Long SAElressource . Court SAEH Elément intitutlé long de I'UE stfichage DT [uolck_ [wolTD |usl TP uolcm lueito [uaiTe
Coeff dans M Cael dans | Coeff dans 1 Coelf dans M Caeh dans[UE
Stage - stratégie de marque et v 56 [ SAET [ 1 4 [ El
Fortfolia | | Fortefalio 7] E E 20 E
% SAE [ B0 [ 607
R 6.01; Stratégie dentreprise -2 [Stratégie dentreprise 2 | | Re.0T B 0] | 5]
Fi602  HEgacier &] HEgoci | FE02 [ H | 5]
RE.SME. 3 é demarque -2 | | RE.SME.0F | G|
F6.SME.04 - Evénement sectoriel I | | RESMED4 g‘ 7]
Hressource [ e [ [ [ 0| 72 [ [ [

Détails concernant la notation de I’activité en entreprise en Fl et FA:
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Fl :

35Ra+255+2E+ U
9

La note de stage est calculée

Ra = note du rapport

S = note de la soutenance

E = note donnée par I'entreprise

| = note d'investissement sur 40 points : recherche du stage (/5), reporting hebdo-
madaire (/15) et activités complémentaires (/20) [entrainement rédaction, ateliers de
préparation]

FA :

La note d'activité en entreprise est comptabilisée pour 1/3 + 1/3 rapport et 1/3 oral.
Pas de coefficient précisé.

Calendrier FI :

Période IUT Date début de formation le 4 septembre 2023 _ Stage 4sem

Date fin de formation le 28 juin 2024 Vacances scolaires
0 0
ep Octobre ovembre Decembre
1fv 1 M [TOUSSAINT | 1fv Jour de I'an | 1s ajv 1fs afL
2[s 2| [s5 2y 2fs | StageTC154 2|v 2[m[s10 2 2[m
3|m 3lv 3 3|s 3[m 3L 3lm

| 4|L |Rentrée 4|m als 4jL [S12 4| 4p 4|m 4

5|m|S1 s 5 5|m s|L|s4 5|V 5[m 5|V

6|m 6|V 6|L |S8 6|M 6[m 6/5 6| 6/s

70 7[s 7|m 7|m 7| 7|v 7!

8|v 8. 8[M 8|L 8|y 8| L [S11 8[s [ 8 L]

9ls 9lL [S6 9ls 9m 9lv 9[m 9| 9[M

10) 10|m 10|V 10 10{m 10[s 10[M 10[ L 10[m

1L [S2 11|M 11 |StageTC1S: 11 11| L [S7 11() 11|M 11| J

12|m 1] 12[m 12[ 1 [85 12[m 12V 12[m 12V,

13|m 13|v 13]L [S9 13[m 13[s 13|m 13|M 13[s 13 L 13 13| 5

141 14|s | 14|mM 14() 14] 14|M 14)) 14] 14|V [Com Chal? |14| v

15|V 15) 15|M 15|V 15| ST 15|) |DSTCL 15|V 15| L |S12 15[M 155 15| L

16|S 16[L |S7 16)) 16[S 16|M 16|V 16|S | 16|M 16[) 16. 16|M

17 17|m 17)v 17 17|m 17]s 17. 17| 17|V 17| L [JURY PEDA [17|m

1] [s3 18|m 18]s 18|L |StageTC1S21s|) |JURY PEDA |18 18] 1 [s8 18)) 18 S 18| 18]

19|m 9]y 19. 19|M 19|V 19| L [S6 19|M 19|V 19) 19|mM 19|V

20|m 20|V 20[L [S10 20|m 20|s 20|m 20{M 20| 5 20| )

21)s 21[s 21|m 21)s 2 21|m 21)) 21|10 2|V 2n|v

22|v 22| 22|m 22|V 22|L [S2 22)) 22|V 22| L 22|M 22|5 22 )
2[s 231 23)) 23|m 23|v 23)s 23|m 23| 23. 23| v
24| 24[m 24)v 24|m 2s 24. 24| M 24|V 24| L 2] s
25| |S4 25|M 25(s NOEL 25)) 250 25) L [S9 25]) 255 25|M 25/ D
26(m 26[) 26| StageTC1S326(v 26 L 26|M 26|V 26 26(m 26 L
27|mM 27|V 27| |S11 27|s 27|mM 27| M 27| L 27| ) 27| M
28)) 28[s 28|m 28| 28| M 28)) 28|V 28|V [arrét 28|m
29|v 29[0 29|M 29| L [S3 29)) 29|V 29|m 29[S 29| J
30[s 30]L 30)) 30|m 30[ s 30 wH 30|V

31)m 31|M 31 31|V 31)s
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période IUT Date début de formation e 4 septembre 2023 [ RT—

Date fin de formation le 28 juin 2023 Vacances scolaires stage 8sem
alendrier 20 024
embre o, ovembre Decembre anvie evrie a A a e Ao
1 M [TOUSSAINT ajy 1|v 1[s L
2[s 2|L [S5 2|1 2|v 2|mM 2 2{M
3 3|m 3lv 3 EI 3[ L [s12 3(m
_AL 4{m 4|s 4 4) 4|M 4| )
5|m|S1 5| 5 5[ L|S5 5|V s[m Hi
6[M 6|v 6[L |S8 6 6[S 6J 6[S
7| 7[s 7|m 7[m 7 7|v 7.
8|V 8| 8|M 8[L |S1 8|) 8| L 8|S 8| L
9ls 9JL |S6 9| oM 9lv oM Ascension | 9| 9™
10 10|M 10|V 10 10|M 10[s 10(M 10 L 10(M
1L |S2 1M 1L 1)) 11 11| L [S8 1)) 11|M 11|
12|m 12)) 12 12|m 12|V 12| L [S6 12|m 12|V 12|m 12|V
13|m 13|V 13 [S9 13|m 13[s 13|m 13|M 13|s 13| L 13 135
14)) 14]s 14|m 14)) 14 14|M 14)y 14] 14|M 14|V
1s|v 15 15|m 15|v 15| [S2 1s)) 15]v 15| L 15|M 155 15| L
16[s 16|L |S7 16[s 16[s 16|m 16|V 16(s 16|M 16)) 16 16M
17, 17|m 17)v 17 17|m 17[s 17 17|M 17|V 17| L 17|m
18|L 18|m 18|s 18[L 18[) 18 18| L |S9 181 18 S 18| M 18| J
19|m|S3 19)) 19 19[M 19|V 19| L [S7 19(M 19|V 19 19|m 19|V
20(M 20(v 20(L |S10 20(M 20(s 20/M 20 M 20 S Pentecote [20] J [jurypeda
210 21[s 21{m 21)) 21 21|M 21) 21)D 21(M 21|V
22|v 22 22[m 22|V 22|L |S3 22)) 2|v 2L 22(M 2|5 22|
23)s 23)L 230 23[m 23lv 23s 23[M 23)) 13. 23|V
24 24[m 2a)v 24[m 24)s 2| 24[M 24|V 2L 2|s
25(L |S4 25[m 255 251 |Jury péda 25/D 25| L [S10 25)) 25 S 25| M 25/D
26/M 26) 26 26|V 26 L 26|m 26|V 26| 26|m 26| L
27|m 27|V 27|L |S11 27|s | 27|mM 27| 27| L |S11 27(J 27|
28)) 28)s 28|m 28 28(M 281 28|M 28|V 28|m
29|v 29[D 29|m 29| L |S4 29)) 29|V 29|m 2|5 29|
30[s 30[L 300 30|m 30/ S 30| 3nH 30|V
31|m 31|M 31] 31|V 315
BUT TECHNIQUES DE COMMERCIALISATION - 32me ANNEE
[Pré-rentrée oh |
Période IUT Date début de formation le 4 septembre 2023 _ STAGE 14 sem
Date fin de formation le 28 juin 2024 Vacances scolaires
alendrier 20 024
eptembre 0 ovembre Decembre anvie evrie a A a e Ao
1|v 1 M [TOUSSAINT | 1)V afs 1|v Paques 1fs 1fL
2|s 2|L [S5 2|1 2|s 2|v 2[m 2 2[M
3 3 3lv 3 3ls | 3|M 3L 3m
| 4[L 4{m 4fs 4[L |S12 4| 4f) 4/m 4l
5|m|S1 5| 5 5[M 5| L |s5 5|V 5[M 5|V
6[M 6|V 6[L |S8 6[M 6|M 6[S 6|J 6] s
7| 7]s | 7|m 7| 7|M 7 7|V 7.
8|v 3. 8|M 8|v 8| |s1 8|y 8L 8[s 8L
9s 9|t |S6 9y 9|s 9lm olv 9|m Ascension 9. 9|m
10 10|m 10|V 10 10{m 10[s 10| M 10| L 10|m
1)L |S2 1|m 1L 1)) 11 1)L 1)) 1M 11/ J
12|m 12|) 12 12(m 12|v 12[L 12|m 12|V 12|m 12|V
13|M 13|V 13| [S9 13|M 13[s 13|m 13(M 13| s 13 L 13 135
14)) 14)s 1M 14)) 14) 14|M 14)) 14 14[M 14|V
15|V 15 15|M 15|V 1s|L [s2 15)) 15|v 15[ L 15(M 155 15[ L
16|s 16 [S7 16)) 16|s 16|M 16|V 16[s 16|M 16)) 15. 16M
17, 17|m 17|V 17 17|m 17|s 17 17|M 17|V 17| L 17|m
28| [S3 18|M 18|s 18|L 18)) 18 18| L 18[s s 18[M|iurvpeoa  |18]J
19|m 19)) 19 19|m 19)v 19| L 19|m 19|V 19{m 19|V
20|m 20|v 20|L |S10 20|m 20[s 20{m 20|M 20|S 20| )
2101 21[s 21|m 21)1 21 21|M 21)) 21D 21|M 21|V
22|v 22 22|m 22|v 22|L |s3 22)) 2|v 2|L 2|M 2|5 2|)
23)s 23[L 2301 23|m 23|V 2|s 23|m 23)) zs. 23|V
24 24[m 2a|v 24|m 24|s 2| 24|V 24|V 2|L 2|5
25[L |S4 25[m 255 zs_zs D 25| L 251 2|5 25|M 25| D
26(m 26[) 26 26|V 26/ L 26|m 26|V zs. 26|M 26| L
27|m 27|V 27| |S11 27|s 27|m 27[M 27| L 27| 27|[M
28)) 285 28|M 28 28[M 28)) 28|M 28|V 28|M
29|V 29[D 29[m 29| L |s4 29)) 29|V 29|m 2|5 2|
30[s 30[L 30 30[m 30/ s 30[J 3DH 30|V
31{m 31{m 31] 31|V 31s

Calendrier de I'apprentissage :
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BUT Technigues de Commercialisation (TC)
UPHF, WUT Campu des TERTIALES, Valenclennes

Période LT Date début de formation le 04/00/2023 | Fermeturesuniverseaires |

Date fin de formation le 07,/07/2026

Calendrier 2023 - 2024

Mars Julliet

1 [moussamn

[Aacemian

20| Pumtin

BUT Techniques de Commercialisation (2éme et 3éme années)
UFHF, IUT Campus des TERTIALES, Valencennes

Période IUT Date début de formation le 04/09/2023 | Fermetures universiaies |

[Daite fin de fonmation le 04,07 /2025

Calendrier 2023 - 2024

Septembine Newembre Decembre Favrier Mars
1 1| W L lowrdetfan | aft Pliques 1| 1
2 | M ] 3
afsa v O [l [l 3 1o 3
3 ajm 1. afi 4 EE ;.
sja ae v s s = 3| =
£ alw 3 B [ @l K
Tp 7= Tlw 7| 7| .'. 7|ma
O _1. lwm B|L sl [ A [
af I alm #jm | |Aswrien v. 4
afm v aofm 1o an| i an|
11lm 5 1 i1 | 1 11 1|.
13 11 12[m 1z(m ] 1] 1zfm 1z
1w 13 1 13 13
s 14 13 as|m
asfy 13 13 15 1 Jasmemption
& [m 1fs 18 2|
ar[m 17 17fm
5 wf 1 1 1
sfv ™ 11 L] ]
E Pantecste | a0}
! Ee!
= 19|
£ 30|
xufme n

s e Earclun i var st changement dga Tl
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BUT Techniques de Commercialisation (3&@me année)
UPHE, iUT Campus des TERTIALES, Valenciennes

Périnde ILT Date déhut de formation ke 04/09/2023 _

[Date fin de formation le 02/07,/2024

Calendrier 2023 - 2024
Mars

Septembre Octobre Movembre Decembre Jamier Juillet

TOUSSAIMT ot i ' 1!
2 Bl
o 3|
34 i e
5| v &
i R
7 T 7l
il [ |
4| L i H M 3 Ascafrion ']. §|M 9|
E. m 10 ¥ 1 1 1 1k 10|m 10|
1L 11|m )i 11 1 11 11|
2] i i3 v 12w iz
13|m 13w 3L 13w 135 13 13|
s wals 14 4 M
15|% 15)W 1510 15 15 15| | | Adsoimnptisa
5 165 16]m i [ 16]1 18
17] 17w 17 17|m 17]
180 181 & 1E| 1E| O
10w 18] O 19 19| 1]
[2n]sa o{w 5 m Pamicite 20| ¢ 0 20[ M
ali wli B z. | 0
nv 1|V n 22 23
B|s 5 g L 2!. 3
| 2 ) ] 24w
x| sl a1
5] w ] : 2
nm M 5 W1 7
) i )8.
mw W u b ] kel 29
E1f Bl B sl 5 5]
31jm 31

rrart: igesicas

oy e maciih an fanction da svalusom da [ ogesen pidagus. Lisis sininitretes st pidagagous i
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Licence Professionnelle CPBA :

BLOC MODULE INTITULE THEME NOMBRE D'HEURES ECTS
245H 6
Les acteurs du systéeme ban- 7 séances de 3.5 H
caire et financier '
La banque et le Mercredi apres-midi
systéme bancaire | Labanque et le I'entreprise 21H
Module 1 (Analyse financiére) 6 séances de 3.5 H
BLOC1 . L'environnement financier et 21H 4
Compétences théo- L'environne- risques 6 séances de 3.5 H
) ment ban- o . . 5
riques ) L'économie du risque et I'assu-| 21H
caire et les rance 5
risques 6 séances de 3.5 H
4
Mathématiques finan- 21H
cieres 6 séances de 3.5H
BLOC 2
Compétences trans-
versales . —
Module 4 Ouverture Informatique (logiciels) 6
(environnement pro- e . 21H
fessionnel, numé- s semest.re Jeudi 6 séances de 3.5H
rique et linguistique) TREVIR
Anglais financier de la 21H
banque-assurance 6 séances de 3.5H
14.5H
BLOC 3
Compétences poly- Module 5 Polytechnique 24.5H 4
techniques
Réalisation et suivi des mé- 35h
moires étudiants 10 séances de 3.5 H
Module 8 Projet tuteuré 35h 6
10 séances de 3.5 H
Module 9 Activité Suivi des étudiants en entre- | 20 semaines en entre- 6
Professionnelle [ prise

- Détails concernant la notation de I’activité en entreprise, dans le cadre de I'alternance :

w
Q
E
4
i
=
=2
(=}
@D

EVALUATION ACTIVITE PROFESSIONNELLE

MOYENNE DU MODULE DE

PROFESSIONNALISATION
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Calendrier :
Date de pré-rentrée
Date de rentrée
Date de bilan intermédiaire
Date de dép6t des mémoires
Date de I'arrét des cours

Date de soutenances d’activité :

Date de Jury

: 04/09/23
: 04/09/23
:25/01/24
:11/06/24

: 18/06/24

18/06/24

:02/07/24

C
—

¢ Université
Polytechnique

HAUTS-DE-FRANCE



